
便民共享自助洗车

深圳市洗刷刷环保科技有限公司



　　截止到今年6月，全国机动车保有量达到了3.6亿辆，光私家车就达到1.98亿辆，根据现有私家车保有量1.98亿辆，

每车每年洗车30次（平均每月2.5次），每次洗车平均25元计算，每年的洗车市场规模将达1500亿元，规模非常庞大。

　　对于新型的环保洗车行业政府是非常的支持。有些地区政府不但把自助洗车作为大学生创业试点项目，退役军人

再创业项目，还将列入便民工程进行扶持。
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01 项目介绍
产品功能 产品优势

核心技术 功能描述

解决的问题

应用场景



外观清洗：
清水、泡沫、
洗手、镀膜；
内室清洗：
健康除尘、
雾化消毒

核心
功能

清洗
功能

广告播放
自助售货
精准引流
充值锁客
全国联网
扫码/车牌支付

产品功能



洗刷刷智能共享自助洗车优势

万物互联、全国连锁、多领域切入、自带循环流量、增值服务多元
化，24小时一站式自动循环盈利，实现轻松管理，轻松创富的新
型模式。

水汽混合核心技术，洗一辆车只需要30-50升水，相比传统洗车节

水达70%以上。

洗刷刷智能洗车网点统一配备三级沉砂池，并在有条件的网点设置

一体化水处理循环系统，废水重复利用率达70%以上。

全天24小时服务，会员账户全国通用、全国联网管理、移动支付
，解决车主洗车排长队，实现洗车就在家门口，洗车只花几块钱，
真正做到为车主提供便利、快捷、实惠的智能洗车服务。

洗刷刷智能洗车充分应用了物联网技术+AI人工智能+大数据精算
+电商平台等核心技术，真正做到在传统自助洗车服务上不断更新
迭代，为车主提供更好的价值和服务。

产
品
优
势



产品简介











洗刷刷自助洗车机核心技术解析

核
心
技
术

产品介绍

科技化：
洗刷刷智能洗车机采用国际先进的物联网传感技术，通

过互联网+物联网技术将手机客户端（APP）、后台管理系统

和智能洗车机完美的结合为一体。

智能化：
洗刷刷智能洗车机采用在线扫码支付，微电脑会自动识

别洗车时所操作的每一个功能，高清语音全程提示，车主只

需按对应的功能键启动即可洗车。

人性化：
洗刷刷智能自助洗车机洗完车后，车主只需要将双手靠

近全自动感应式水龙头边，便会自动出水，清洗双手、毛巾

或抹布。



洗刷刷第8代智能自助洗车机功
能
描
述

产品介绍

 洗刷刷第8代智能自助洗车机终端，是集智能洗车、

健康除尘、臭氧消毒、自助售货、美容镀膜于一体，实

现胎压检测、充气吹干、关枪停机、防雷保护、供水供

电等全新功能。

 第8代全智能自助车机采用系统远程升级，全国联网，

支持WI-FI，4G和有线连接，智能检测水流水压、电流

电压、故障自动检测预警、广告播放等技术。

 节能环保，支持水循环处理系统，全国联网，全天

24小时无人职守，做到清洗主机、吸尘、消毒、镀膜、

售货为一体的全智能模块化自由组合的智能洗车终端。



    清洗一辆车的时间只需要10-15分钟

解决了时间问题

四、节能环保

三、便利

二、省钱

一、省时

解决什么问题？

解决了价格问题

    收费5—10元，成本仅有8毛钱

解决了便利问题

     APP一键查询、下单、支付

解决了环保问题

    耗水仅在30-50升，耗电仅需0.2度



项目简介 应用场景



02 市场前景
需求分析 现状对比

竞争分析 行业背景



需求分析

l 2020年现状分析：
p 东方财富网统计，截至今年6月，全国机动车保有量达3.6亿辆，其中

民用汽车2.7亿辆，私家车达1.98亿辆。

p 从城市分布情况看，截至6月，全国69个城市汽车保有量超过100万

辆，其中31个城市汽车保有量超过200万辆，12个城市超过300万辆。

北京汽车保有量超过600万辆、成都汽车保有量超过500万辆。

l 2022年趋势预测：
p  全国汽车保有量比例继续以年复合增长率10.5%上升，汽车后市

场庞大消费联动效应，进而促进汽车后市规模增长巨大。 

p 2022年将会是全国汽车保有量将会达到4亿辆，如果每辆车一年洗

30次，每次洗车费用20元，光洗车的市场规模就达到万亿级。 供

应量持续增加，供求矛盾激化。汽车规模不断扩大，市场潜在消费

需求亦将持续增加。 

总体市场状况分析--来源国家公安部网站

2020年全国汽车保有量统计图



竞争分析

SWOT
分析

优势 
（Strengths）

劣势 
（Weakness）

机会 
（Opportunities）

威胁 
（Threats）

l超强的技术优势，强大的
管理团队，前卫的运营管
理经验。

l管理创新，平台创新，模
式创新，技术创新等

l高频、刚需、准入门槛低、
可复制性强，市场空白，
行业消费规模巨大。

l安装范围广，选址灵活，
自带流量，盈利能力强，
多元化创收，收益循环化，
无区域时间限制。

l整体规模小

l品牌影响力待提升

l同质化竞争激烈，市场混乱

l市场不规范，不良商家多

以洗刷刷互联网智能洗车为入口，整合保险、广告、旅游、电商、金融、智能新零售等多元
化服务形成人-车-生活的一站式综合服务平台，打造“互联网+物联网+汽车后市场服务”新业
态模式，重塑汽车后市场服务生态圈。



现况对比

传统洗车店 智能自助洗车

传统模式落后 超级创新模式

无人科技，全国联网，

高效智能，节能环保，

支付便捷，不用排队，

随到随洗，管理方便，

一次投资，终生受益，

循环收入，实时进帐。

洗车难、洗车贵、洗车排

长队、请人难、用工贵、

投资大、运营成本高、发

展受限，不易复制。

投资大，回本慢，运营成本

高，盈利能力弱，同质化竞

争激烈，市场体系混乱，销

售渠道单一等。

服务多元化--价值延伸

平台化运营--系统思维

云平台服务--管理便捷

新零售电商--会员经济

收入多元化--管道经济

传统洗车VS智能自助洗车



行业背景

近年来我国汽车保有量快速增长。
2015－2020年，同比增长均超过
15%；国家公安部数据表明，未来
五年将保持16%的增长速度。

随着城市的发展越来越成熟，附加值低的洗车行
业由于成本高昂，已无法在城市里进行合理的服
务布局。传统洗车一般是养护、汽修门店等的附
属业务，整体投入成本巨大，难以快速复制。

未来洗车市场一定会形成两极分化：
一、是低端消费市场，以高频低客单价和便利主导的自助洗车；
二、是高端消费市场，以低频高客单价和服务为主导的传统高
端洗车。

行业快速发展

国内发展空间巨大

消费发展趋势

行业大
背景

国内
大行情

消费观
改变



03 商业模式
平台生态系统 联合经营模式

加盟模式 政策支持

盈利模式



商业模式

APP查询、下单、支付
或使用积分免费洗车

后
台
远
程

垂
直
管
理

通过洗车服务，延伸到汽车
美容、维修、保养、保险，
违章处理、ETC、包括二手
车交易等业务领域。

大数据
共享

优
惠
投
放

注
册
会
员

提供产品、技术服务

注册会员、免费推广

平台商业“生态圈系统”

车主

免费注册会员赚取积分

积分兑换商品
相关产品销售

线上预约就近洗车点洗车

兼职/创业者在线就近接单

广告
商

洗车
点

品牌
商

洗
刷刷

预约
服务



终端

店主

场地方

公司

招商城市合伙人，由城市合伙人、
终端店主和场地方合作

公司直接和场地方

公司

场地方

洗车机免费投放

城市合伙人自建直营

分享终端店主合作经营

联合经营模式

快



盈利方式

招 商 收 入 电 商 收 入

1、洗车机自带视频广告

2、手机APP后台广告

3、线上广告收入

4、线下广告收入

（看视频免费洗车）

广 告 收 入

1、收集客户数据

2、带来客户流量

3、投放广告收益

洗 车 收 入

1、车主流量变现

2、可观的广告收入

3、竞价排名和会费

4、产品的销售收入

5、现金流合理收入

1、洗车直接收入

2、洗车延伸收入

    例如：汽车美容、维

    修、保养、保险、违

    章处理、ETC、二手

    车等等。



加盟模式

品牌加盟商 免费铺货

n 零售：直接从公司购买机器

n 加盟代理：市代、县代、普代

n 加盟合伙人   公司扶持10台设备

n 城市合伙人   公司扶持50台设备

n 战略合伙人   公司扶持300台设备n 品牌定制：根据客户需求量身定
制、独立品牌



八大支持政策

政策
支持

培训支持

无需经验轻松经营，洗刷刷建立全方位
的培训体系，针对产品、技术、运营管
理等，提供专业化、系统化的实操培训，
将标准细化到每个具体培训环节，让经
营者能在最短时间内掌握技术、投入运
作，完全掌握洗刷刷共享洗车的致富模
式。

推广支持制造品牌曝光点，辅助业绩提
升。依据品牌年度推广计划，
提供宣传物料、广告植入、各
大媒体平台等落地宣传方案。

售后支持建立完善的售后服务体系，
除了提供无忧，终身维修服
务，更针对平台数据运用等
进行全程售后跟踪维护，及
时、快捷的售后服务，让经
营者投建有保障、运营有方
法。

运营支持
专业的运营团队，拥有丰富
的行业经验，提供无忧投建
服务、开业方案、运营标准
手册等。

品牌支持
品牌形象使用授权，统一输出品牌
形象视觉标准，提供站点设计图纸、
POP物料设计图等。

投资保障支持
投资零风险，收益有保障，
无风险，无压力，场地公司
把关，公司全程指导运营。

选址支持
公司指派专业的场地开
发团队协助选址或场地
评估把关。

资金支持
鼓励和支持全国合作伙伴快速
发展，以最快的速度推进市场
布局，获取更大机会，为此，
将推出相应的资金支持。

1

2

3

4

5

6

7

8



04 投资优势
四化优势 成本及利润分析

投资回报率分析 投资回本方式 投资回本周期预测分析



投资优势

 投资洗刷刷智能洗车机四化优势

财务即时化管理一体化运营品牌化模式整体化

统一由总公司制定
的模式和政策进行
市场推广、销售和
运营服务。

统一使用“洗刷刷”
品牌和商标，统一
VI形象和标识，统
一洗车站点建设标
准，统一运营方案。

公司统一管理，全
部使用洗刷刷洗车
APP操作，后台管
理系统统一使用。
对客户的服务、管
理必须标准统一化。

每日财务数据通过
后台财务结算系统，
以报表的形式自动
生成，自动结算，
当日收益一目了然。



经营成本及利润分析

 投资一台机一年净收入（单次洗车均价8元，单机20台/天）

服务
项目

收入分析 洗车成本分析

月毛
利润元/次 次/天 次/月 营业

收入

水费：5元/吨 电费：1.5元/度 合计
成本升/次 元/次 成本/月 度/次 元/次 成本/月

洗车 8 20 600 4800 50 0.25 150 0.2 0.33 198 348 4452

镀膜 10 10 300 3000 5 0.05 15 —— —— —— 15 2985

消毒 5 5 150 750 —— —— —— 0.16 0.24 36 36 714

合计 —— —— —— 8550 —— —— —— —— —— —— 399 8251

其他成本及利润分析

服务项目 月毛利润 洗车泡沫 车位租金 镀膜液 折旧 月净利润

自助洗车站点 8251 130 1500 450 300 5871

年净利润（RMB）：5871×12=70452



投资回报率分析

8元 洗车您能赚多少钱？ 水费：5元/(1000L/50L)=0.25元01

电费：1.5元X（2.2/60x5）=0.33元02

洗车液：65元/400台=0.1603

场地均摊：1.2元04

成本合计约：1.94元05

利润：8元-1.94元=6.06元06

 76%

投资回报率分析



3 充值300元X330个=100000

1 充值100元X1000个=100000 2 充值200元X500个=100000

如何回本？以投入10万为例

投资回本方式分析



投资回本周期预测分析

投资2-5台设备为例
设备

台数 单价 设备款 场地造价 总投资

新增会员/月
平均
充值

月收入
稳定
会员

场地租金 回本周期

发展期

2台 17800 35600 1万-1.5万 4-6万 300个 100 30000 >1000 1500-2000 3-6个月

5台 17800 89000 2万-3.5万 11-13万 500个 100 50000 >2000 3000-4000 3-6个月



05 公司简介
公司介绍 运营团队

战略规划 未来规划



公司介绍

 

　　以互联网智能洗车为平台，借助互联网
+汽车后市场，建立车主数据库，打造一个
全新的商业生态圈

　　专注于互联网智能自助洗车机、智能洗
车房、全自动洗车房和智能洗车机全套系统
软件和硬件的研发、销售和运营服务

　　深圳市洗刷刷环保科技有限公司，成立
于2014年，是一家集研发、生产、销售运
营服务于一体的，以互联网+物联网+智慧
社区，24小时自助洗车+智能充电终设备
制造的科技企业。

；

。



运营团队

六大保障 全程无忧

选址指导　售后支持

云端运营　建设改造

技能培训　营销推广

专业团队运营

坐享成功经验

公司扶持轻松创业



公司战略

产品研发创新战略
全力推进新产品研发和创
新，把好质量关，让每一
项服务都给客户带来最好
的体验感；让每一个消费
场景都具有超强的DIY服
务。

文化普及战略
在发展初期广泛宣传我们
公司的文化，提升公司的
知名度，以及在消费者心
中树立我们公司的地位。

服务多样性战略
不断开发和引进新的活动
和服务，始终保持公司的
竞争力。

资本运营战略
最有效地利用资本，使之
产生最大的效益。



战略规划

1 2 3 4

2020年—2021年，把服务和流程作
为核心竞争力进行打造，形成特有的
企业文化和管理模式。

第一期：标准化运作

形成公司的文化广泛传播，打造
超级消费场景，快速引流，形成
强大的数据库，培养忠实消费者。

第二期：强化品牌

从2021年起实施扩张政策，在全省各地
开设分店，力争使公司成为行业标杆，主
要市场领导者。

第三期：连锁经营

2023年12月前，全国铺设网点2
万家，落地设备10万台，注册用
户1个亿。香港IPO。

第四期：IPO



06 成功案例
客户案例分析 室外站点案例

室内站点案例 充电桩站点案例



客户案例分析(一)
坐标：深圳龙岗五洲风情网点    投放设备：15台机  开业时间：2020年5月1号    统计时间：2020年9月20日

经营时长：4个月  注册会员数：3215个     总经营收入： 164000元



客户案例分析(二)
坐标：深圳沙井网点    投放设备：4台机  开业时间：2018年11月20号    统计时间：2020年9月20日

经营时长：1年10个月  注册会员数：5335个     总经营收入： 458500元



客户案例分析(三)

坐标：江西吉安石阳路先锋小区  

投放设备：8台机  

开业时间：2019年8月18号    

统计时间：2020年9月20日

经营时长：1年1个月 

注册会员数：3215个  

总经营收入： 元



客户案例分析(四)

l 坐标：广西南宁五象好和家园 

l 投放设备：6台机 

l 开业时间：2019年01月25号  

l 统计时间：2020年9月20日

l 经营时长：1年8个月  

l 注册会员数：5219人     

l 总经营收入：382350 元



客户案例分析(五)

l 坐标：惠州卓越-东部蔚蓝海岸三期 

l 投放设备：4台机 

l 开业时间：2018年06月08号  

l 统计时间：2020年9月20日

l 经营时长：2年4个月  

l 注册会员数：3064人     

l 总经营收入：383100 元



客户案例分析(六)

l 坐标：茂名市茂南区站北三路亚福停车场 

l 投放设备：5台机 

l 开业时间：2018年12月02号  

l 统计时间：2020年9月20日

l 经营时长：1年10个月  

l 注册会员数：5329人     

l 总经营收入：463800 元



室外网点案例



室内网点案例



充电桩网点案例



谢谢聆听！


