
概述00
1.亚马逊项目，找200万资金合作，项目所在城市（佛山）

2.只接受个人投资人，不接受投资机构，越简单越好

3.可以共同投资，风险盈利共享，深度捆绑

4.有优先回本机制，具体规则（参考合同文件）

5.可以签对赌，若亏损，我能承受50/100亏损

6.公司大概30人，基本盘稳定，不存在基础运营问题

7.需要资金合作的（产品）单独立项，单独成立公司

8.我只是（介绍人）项目负责人，另有其人，我去年投了他80万（其他品类）。
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融资计划书

广东（佛山）•  亚马逊项目
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我叫曾玉龙

    我叫曾玉龙，92年的，成都人，2017年，我在广西梧

州，做了一个生态土鸡养殖项目。
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我和（南照亨）是怎么认识的

我养鸡时候，没有钱，于是我在网上写了文章，做宣传，分享自己

的养鸡故事，结果新华日报，还有很多自媒体博主转载了（我的文

章），于是：无意中上了（今日头条·每日热榜）。为此我认识了

很多人，大概有2000人加我微信，南照亨（左图）就是其中之一。
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第一段

南照亨看了我的养鸡故事后，非常
有感触！当时（他）想投资我那个
养鸡项目，但是他女朋友不同意，
所以没有投。

第三段

2020年，南照亨，跳出来自己单干，
但是他运气不好，当年遇到疫情，
全球集装箱缺货，运费涨价10倍，
导致了他第一年，就亏了一百多万。

第二段

我认识（南照亨）时候，他就在深
圳一个比较大的亚马逊公司，做部
门主管，他带了个小团队，7个人，
一年能做2个亿的销售额。

第四段

2021年南照亨，把房子抵押了（贷
款）又备了100多万的货，结果2021
年，一下挣了很多钱，除了之前的
亏损，还额外挣了200多万。
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第七段

    2023年3月，我给南照亨说，让他把公司（代运
营）业务板块，从公司剥离出来，我以此为筹码去融
资200万，我们去其他城市复制1家亚马逊公司，做其
他城市的业务。

    南照亨答应了，投资也联系到位了，最终南照亨，
他们公司内部没有达成一致，此事搁置。

    我和南照亨聊天，我说：“南总这件事对我来说，
是一个机会，没有达成合作，我感到非常遗憾。可惜
我没钱，不然我就自己投一个亚马逊公司了......”

    我给南照亨说，等我赚钱了，投个亚马逊店铺，
你带我挣点钱，拉我一下可以吗？南照亨说可以！

         至此：埋下了一段合作伏笔！

第六段

2022年（下半年）年南照亨，开始
发展（代运营）业务板块，主要针
对工厂，经过半年时间发展，也做
到了大概月盈利20万人民币利润。

第五段

2022年（上半年）经过半年时间的
发展，南照亨公司（自营店铺）业
务板块，每天能卖1万2千美金。每
个月大概有20万人民币利润。
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   2023年3月，我做了一个短

视频搬运项目，有个叫李小明

的朋友，投资了2个账号。
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   2023年6月，李小明投资的账

号赚钱了，追加投资了2个账号，

李小明问我有没有其他项目，我

给他介绍了这个亚马逊项目。
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   2023年6月15日，李小明投资

投资了40万，李总说（赚钱了分

我一半利润）我和南照亨协商后，

李总，投资了一个亚马逊店铺。
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   2023年12月，经过6个月测品，

中了一个盈利款，2024年2月补小

货，测试稳定性，3月卖断货。
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   2024年6月，大货上架，测试

天花板，15天卖断。6月12追加投

资40万，目前共投入80万，月盈

利15万，我个人20/100股权。
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以上为2024年（6月1号）到（6月15号）盈利数据，6月15以后，就断货了

以上为2024年（6月1号）到（6月15号）盈利数据，6月15以后，就断货了
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以上为我们自己店铺

最近一个月财务报表
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南照亨公司

的发展情况
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    2023年12月之前，南照亨公司，

整个公司的销售额加起来，只有大

概2万美金/天

    2024年5月，整个公司的销售

额加起来，已经做到了，接近10万

美金/天。

（2023年12月）到（2024年5月）
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    当日营业时间，尚

未结束的情况下，当日

销售额，已经接近10万

美金/天了。

（2024年5月9日）下午15点
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    目前公司员工规模，大

概30人，属于，基本盘已经

比较稳定的这样一个状态。

    各项基础业务，基本上

已经流程化运营，不会在基

础运营层面出问题。

公司员工规模大概30人



    目前（2024年7月）南照亨，

他自己的（货盘）大概有2000万

人民币，在海外仓周转。

    单月盈利在100万人民币左

右，但是他自己（现金流）很紧

张，前面很多都是谈的账期，后

面的盈利在填补前面的货款。

货盘规模
18

2024年3月货盘数据
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需要融资的（货盘）

    目前手上有10款盈利概率很高的产品

需要融资合作。估计（中款率）30/100左

右，随便中1款产品，都需要100万以上的

（货盘）资金占用。
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产品情况20 微信 yldcyrs0708sw 备注：爱合伙亚马逊 
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现状1

    整个10款产品全部上架，需要大概

2000万资金，融资难度太大，所以计划把

这些品拆分成多个项目，分别融资，单独

立项，进行管理。
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现状2

    南照亨，对该项目，非常有信心，所

以共同投资，南照亨，也投入成本，共担

风险。项目涉及的运营成本，由南照亨承

担，项目需要的货盘资金，投资人承担。
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资金需求200万

    前期测品需要投入100万资金，测出盈

利款后，需要追投100万资金。投资人要有

能投资200万的能力。

24
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运营策略（测品阶段）

    前期测品需要投入100万资金，直接上

5款产品，大概6个月，能拿到结果。投资

人投入100万资金，南照亨承担运营成本，

运营成本的投入，是货盘的30/100左右。
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运营策略（测品亏损）

    如果前期测品亏损，那么汇总项目总

的亏损金额，南照亨承担50/100亏损，投

资人承担50/100亏损。（具体核定标准）

见（合同文件）。
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运营策略（测中盈利款）

    如果前期测品（测中盈利款）投资人

则追加100万投资，用于货盘资金周转，该

项目重点经营（盈利款），非盈利款，全

部下架。
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股权分配

    投资人出资200万，资金用于货盘资金周转，持股

40/100。

    南照亨，承担运营成本（约是货盘资金的30/100）+技

术股+50/100的亏损责任，持股40/100。

     曾玉龙，以资源入股方式参与，持股20/100不承担债

务责任。（更多细节，见合同）
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投资人（优先回本机制）

    项目盈利后，投资人（回本前），每个月分盈余60/100，

南照亨，每个月分盈余的30/100，曾玉龙，每个月分盈余的

10/100。

    项目盈利后，投资人（回本后），每个月分盈余的

40/100，南照亨，每个月分盈余的40/100，曾玉龙，每个月

分盈余的20/100。（更多细节，见合同）
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感谢观阅
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