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单店新建投资不超过10万元

单店每月运营成本不超过5仟元

目前已经有接近50家实体店铺

是民宿和快捷酒店的3-5倍坪效

目前整个茶行业每年茶叶销售3000亿，全
国茶楼，茶馆有大量的闲置房间可供改造
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公司介绍

团队介绍

核心成员

公司规划

企业理念



COMPANY 
                
PROFILE

武汉轩桥旅游发展有限公司

     武汉轩桥旅游发展有限公司成立于2017年，是一

家新零售企业。公司综合实力雄厚，获得天使轮投资，

估值9000万，拥有专业的技术研发团队，拥有完善的

运营管理团队、线上线下推广资源、以及最核心的金融

资源；目前研发和运营的产品有：私享空间公众号平台、

网上商城、线下24小时无人茶室、以及茶企客户大数据

分析管理系统。

    未来公司将无缝对接国内茶文化产业链接，  以及新

零售产业链，助力传统茶企等零售业对 接互联网+，助

力全新共享空间模式，轩桥本着“定义新生活”的使命，

信奉自律、热情、合作、创新的价值观，打造成国内新

零售的领导品牌。

公司介绍

   



    1997年入伍曾经参加过1998年抗洪救灾获得优秀士兵称号，党员退伍。

2000年供职于微软全球支持中心中国区，华工爱科金牌服务中心。从事中国第

一批MCSE，CCNP，Java，华为认证工程师等网络系统工程师及软件工程师培

训。在2002年建立自己的电子商务平台，中国代购行业的先驱。后供职于中国

民生银行，农垦小贷副总经理，湘商担保总经理，汉宏资本集团副总裁，长盛

川资产董事长。是中国少有的IT行业工作经验8年，金融行业工作经验13年的

复合型人才。拥有坚韧的毅力，敏锐的商业嗅觉，独特的个人魅力，经验丰富

的企业高级管理经验以及对未来发展趋势判断的战略眼光。

      大学毕业后供职于主板上市公司百利科技（603959），在该单

位设计类岗位及管理岗位积累了十年工作经验。曾参与中国石化“十

一五”重点工程武汉80万吨/年乙烯项目，项目总投资165亿，武汉石

化炼油二期改造工程等众多大项目。专业技术经验丰富，与各类大客

户沟通能力超强，具备大项目的整体规划，统筹，设计，落地能力。

团队介绍



    大学主修工商企业管理，实习期间供职于
（郑州）国康健康产业集团南宁分公司，入职半
年时间从一名普通的推销员成长为团队负责人，
带领一个四人的销售团队；毕业后供职于马来西
亚金狮集团旗下南宁柏联百盛商业有限公司琅东
分公司，任楼层运营主管，负责少淑女装品牌的
运营和管理；后来涉足金融行业，在北大方正人
寿保险公司从事保险业务。特点意志力坚定，特
别能吃苦，拥有打不败的坚韧性格。

    先后供职于中国民
生银行，兴业银行。专
攻会计领域，工作作风
严谨。爱好阅读至今已
阅读1.2万本各类书籍。

    先后供职于中国中
信绿色高尔夫球会，中
国平安，工作特点细心，
耐心。特长高尔夫球

核心成员

赵刚 招商主任 李蓓 财务总监 涂萌 客服主管



理念

使命目标

定位

创新务实

团结奋斗 勇于创新

超越自我

企业理念



商业模式
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行业背景

需求分析

我们的优势
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•  数据显示，目前中国20-45岁人口人口总数达2.25亿，其

消费金额却占到了总消 费金额的30％以上，

•  以“娱乐、互动、体验”为主诉求，将文化商业环境极大地

融入娱乐的主题、 艺术的主题、人文的主题等等，将文化

嫁接更多跨界元素，给予消费者人性化 的关怀，丰富多元

化的体验，形成新的文化产业商业空间和文化氛围。 

年 龄 区 间 人 数 达 消费占比 

20-45岁 2.25亿人 30%以上 

市 场 空 间 
新中产消费时代来临 
大众创业·万众创新·消费升级 

据虎嗅及36氪资料显示全国茶消费者约为4.7亿人，城市2.6亿，农村2.1亿。
目前我国有茶叶企业实体7万多家，单位规模弱小，影响力最大的几家，如中茶、天福，八马、浙茶集团、
湖南茶业集团、大益、相加销售也不过十几个亿，上亿规模的也没超过100家，但是面对每年3600亿级别
（单茶叶销售不涵盖，茶具，茶台等周边产品）的规模而言犹如沧海一粟。茶叶实体店，包含茶馆、茶社目
前的都面临着上述困境。



我 们 的 优 势
挑战 

•  传统茶馆盈利模式落后，江河日下；

竞品对手所谓创新（无人茶馆）的

运营模式，看起来高大上，实则还 

在玩“卖茶”的老把戏，商业模式

落后； 

•  大众的消费模式从单一喝茶变成了
体验式 

消费，实体茶馆必须要向多元化经

营的方 向转换，成为体验式消费的

入口。 

机会 

•  新零售的风口来临； 

•  城市级商业中心的地段优势逐
渐被弱化， 

社区商业兴起，“生活最后一

公里”，解决居民实际需求； 

•  次商业体与互联网的普及给茶

馆孕育了新的机会 

趋势 

•  以“娱乐、互动、体验”为主诉

求，将商业 环境极大地融入娱乐

的主题、艺术的主题、 人文的主

题等，将商业嫁接更多跨界的元素， 

给予消费者人性化的关怀，丰富多

元化的体 验，形成新的私享空间

和氛围； 

•  创新的复合业态的私享空间模式
成为趋势。 

新零售模式下的复合业态的私享空间才是未来的茶行业的出路！ 



我们的
优势

01

02

05

04

03

06

成本控制
1、无人值守，零人工成本
2、零库存压力，不囤货
3、装修简单，租金低

盈利点增加
1、24小时营业，倍增营业收入

2、互联网导流，增加客户群体

3、多重跨界盈利点结合

轻松经营
1、平台统一宣传推广、单店精  

准营销

2、没有人员，管理经营

3、线上、线下结合的新零售

广阔的市场空间
在新零售的大背景下，传统的零售业库存压力、
人力成本、让盈利空间紧凑的空间布局导致现有

空间无法满足日益增长的商务需求，

专业的管理团队和卓越服务体系
拥有专业的技术研发团队，运营管理团队、线
上线下推广资源，以及最核心的金融资源。

服务团队为加盟商、代理商提供“选址、装修、
培训、管理、开业、经营、推广”全程辅导。
以及全方位服务支持，助力合作商梦想起航。

低门槛+高收益+跨界盈利
以专业的团队和服务支持，承诺助力传统零售店
铺升级改造，以及零经验的创业小白顺利运营，
“投资小、回报高”通过互联网和物联网的改造
实现互联网导流、无人值守最大降低人才成本、
24小时营业增加营业收入，线上线下结合，同时

通过大数据精准营销，实现跨界收入。

我们的优势



平台运营
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运营模式

网络营销方案



01 02 03
总部整合营销

总部品牌推广部全
面负责品牌塑 造，
整合推广品牌并建
立品牌监控体系。

体验营销

线下店终端客户接

触点、活动 营销，

客户的其他接触点，

重视 全方位塑造品

牌的良好体验

社群运营
线上移动客户端、
PC端建立社群，线 
下以店为中心的社
区3公里半径， 建
立线上线下互动的
社群，为客户提供
面对面的沟通与服
务。

运营模式

04
口碑营销

客户口碑相传，
创造知名度与誉
度，树立品牌行
象。

05
会员营销

员专享优惠价、溢

价策略培养忠诚 会

员； 会员积分、会

员奖励；建立会 员

标签，根据会员特

性进行精准营销



短视频

微博营销

020线上平台

微信公众号

单击添加详细文字

说，或复制文本黏

贴自此右键只保留

文字

合作伙伴



广告设计投放数据

广告投入数据

04
门店广告曝光点击率

90天广告数据效果图

私享空间门店预订数据

短期盈利计划



广告设计投放数据

广告整体消耗费用



广告整体消耗费用



广告整体消耗费用



广告整体曝光数



客户点击数



客户转换率



90天广告数据效果图



私享空间门店广告点击率



私享空间门店广告点击率



私享空间3家店6天预订数据



私享空间3家店6天预订数据



私享空间3家店6天预订数据



成本预算

投资回报

05 装饰预算

短期盈利

长期回报



老店技术
服务费用

成本预算

新建费用



门店设计装修图展示



门店设计装修图展示



包房会员：2间*58元/时*4小时/天*30天*40%=5568元/月

包房非会员：2间*58元/时*4小时/天*30天*100%=13920/月

 
（按最高标准成本预算）    

2间店面月收益预估

时长段

无人零售

总收益

总收益
预估

                     跨界收入：广告位、无人图书、无人咖啡等新零售盈利点



2间包房年度收益预估

年度收益预估



保持
初心

燃烧
激情

共创
未来

团结
拼搏

发展创新

         项目的前景是美好的，不会让投资者失望。竞争和挑战是每个组织在成长

的过程中都会遇到的，它不仅是我们企业前进过程中的坎坷，也是我们不断完善自我

的一种的动力和一个方向。因此，我们会以积极的态度来面对每一个挑战。

希望能：互利、共享、共赢、合作！

结语
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武汉轩桥新零售有限公司
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