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1.室野是新时代下教育学习领域的技术服务商。

室野从工具、流量、新媒体等多方面为教育机构提供营销获客、裂变增长、商业变现的服务。

2.室野是新媒体获客、增长必备工具。

室野服务领域覆盖知识付费、在线课堂、线下课程、专业讲座等学习型产品。

公司旗下拥有“蹭课”、“推广好课”“微信活码”等多种云端工具，为客户在品牌传播、流量增长、分

销裂变、社群运营、客户管理、付费转化等方面提供高效服务。

3.室野是一家服务于教育学习商家的技术公司。

室野秉承技术驱动营销的理念，扶持更多在教育领域有热情、有才华的企业和创业团队，布局移动互联网，

实现互动营销，让生意更好做。

公司简介



S a a s 服 务

增 长 操 盘

生 态 服 务



Saas服务
1.为商家打造专属的线上营销平台

2.对应商家不同的产品会有不同的营销策略和营销板块

3.各类营销裂变工具，给用户良好体验感

增长操盘
1.根据商家不同的产品设计出不同的运营模型

2.合理运用线上多种方式引流、吸粉、营销

3.充分的前期准备+稳定的中期运营+高效的后期跟踪=用户快速增长

生态服务
教育类产品一站式服务，主要操作有以下几点：

1.校长培训：通过对校长的培训进而组织和配合更多的营销工作

2.知识输出：通过公众号和各平台的知识输送来吸引更多用户

3.媒体投放：知识教育类视频投放到各大小视频平台

4.渠道对接：各类知识商品上架，让各类用户可以简单快速购买



智能化

新媒体

支付数据统计

引流裂变

业务逻辑

手机
云端



小程序活码
用户通过微信扫描活动后，可
以直接进入到相应的活动群，
既方便商家对用户的管理，也

节省了用户进群的时间

蹭课功能
用户通过对活动海报的推广，
帮蹭达到一定的数量后，用户
可以免费听课，此功能一方面
可以增加用户对小程序的认识
度，另一方面也可以让活跃的

用户获益

分销功能
用户通过对活动海报的分享后，
如果其他用户通过其分享的海
报购买此课程，用户就可得到
一定的比例的收益的，同时活

动也推广给了更多的用户

产 品 主 要 功 能



用户选择课程蹭课

→蹭课分享

→好友帮蹭课

→达到蹭课榜前几名

→获得免费蹭课资格

→购买课程

用户选择课程分销

→分校海报分享

→其他用户购买课程

→获得收益

玩法介绍





在津已与多家机构和名师签订合作

●初高中学科 ●高考志愿填报 ●职业教育、考研 ●艺术体育类

分析不同商家的不同需求，给出视频制作的建议，打造
不同特色的商家视频号，通过各类平台推广，达到引流

和吸粉的目的

视频制作



海报设计

帮助商家直接海报，通过海报等宣传进行朋友圈营销和裂
变传播，用户通过海报了解活动基本内容及联系方式，提

高社群运营效率，降低招生成本



活动内容

在商家活动的过程中，加入一些活跃用户的小活动，增
加用户的参与感，用户可以在活动中得到更多的收获和

体验，达到信任商家和配合商家进而产生消费



用户反馈

通过使用群内各类对话的小技巧，增加用户的活跃度，
打造良好的社群运营对话，给用户更好的社群体验，增

加用户对活动兴趣



官方公众号：室野 S h i n y e 客服小助手

联系电话： 1 8 9 2 0 6 2 1 6 8 6


