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特定市场综合介绍

国内消费市场普遍转向年轻者，

因为年轻者对于消费理解更加明

确，二次消费要比中年老年频繁。

立足高校

在车辆的使用上，年轻人超越一

切社会人士，相对于开放感性的

乃年轻人人，对于汽车充满兴趣

和好奇。

服务年轻人

改革开放30年，沿海城市作为第

一批富起来的地区，拥有相比内

地更加活跃的营商氛围。逐步开

发沿海城市市场是创业必然。

立足沿海城市



特定市场综合介绍
汽车里程计费

以大连举例，在2019年做高校市场

的时候，对待客户公司决定超出市

区按照公里数另加收费。在室内也

明确使用公里上线车辆寿命增加。

燃油服务费

传统汽车租赁同行，在给客户交车

时，油箱油量不一导致客户在面对

使用油量时，产生捡漏的情况，车

辆出车，客户必须加油达到公司下

线并支付公司服务费利益价值细分

移动支付避免经济纠纷

互联网时代，使用现金频率减少，

传统微信或第三方转账品牌意识有

所下降，官方支付通道，可靠明细

条理清晰客户会认准品牌提高价值。

公司掌上APP一键浏览

公司拥有专业团队开发APP，相较

于传统车行拥有科技发展的愿望和

能力，在客户使用和交互上下功夫。



特定市场综合介绍

校园合伙人

公司专门开发高校市场，在这种特殊的市场中，公

司领导下市场开发校园合伙人，合伙人普遍以各高

校学生会领导干部为主，对公司业务在校进行官方

式的宣传。

大学生就业实习

在校园合伙人和公司合作满一年后，公司会和其签署合同，

正式将合伙人变为公司正式职员，避免大学生就业困难，

并且公司整体年轻化，拼搏斗志更加强烈。



特定市场综合介绍

立足高校但不意味仅仅存在于高校，统筹社会整体青年人综合消费习

惯，不断丰富自己车型不断提高自己线上营运实力，稳固搭建线下。

大学生

公司白领

军警公职人员

消费周期短，再消费几率大

推广效果好，消费普遍

信任程度高，回头几率大于白领VS

夜店演唱会酒吧

企业商户商务谈判

消费周期短，单次消费大，传播能力好

对品质要求较高，可提高公司整体品质

受众人群 优势
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互联网线上线下发展

研发相关APP，在各大手机应用商城上架，结合当代短视频，

自媒体推荐合作进行定向引流，利用网红效应和同城网络信

息曝光进行获客。线上模式已经进入告诉发挥模式，市场上

APP达到饱和状态，但是租车APP只是几家独大，而且普遍客

户使用价格高昂，对于年轻人市场定位模糊，市场存在空缺

位置。



互联网线上线下发展

设置品牌门店
在市场辐射区域设置开办门店，进行车辆

收放工作，扎根当地努力进行城市市场开

发，结合线上运营根据当地市场变化，调

整战略方向，在激烈的的市场竞争中前行。

合作汽车生产厂家

品牌逐渐扩大，客户需求增加与车厂合作

进行汽车租赁售卖等产业化服务，带动全

产业互通互容，达到利益最大化。

利用网络综艺娱乐平台进行品牌推广加深

客户心里价值，充分实现多出路，多放合

作。共同互利。

综合网站运营
开办品牌门户网，承接全国各地同行加盟

入住，并在APP进行曝光，同行入驻缴纳

会员费，实现品牌多元化，辐射覆盖面积

增大
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创 新 营 销 模 式

线上运营同步于线下，两者不断进步，如果产生不
平衡的情况，更容易对问题产生客观的反映，加快
问题解决，在客户心里品牌价值升高。

线上线下同步运营

公司每台车代理都是车主，车辆的维护保

养需要品牌合伙人打理，奖励与惩罚并存，

员工更加贴心负责。

代理合伙人模式

根据市场调研，加快车辆更替周期，根据

车辆不同市场欢迎度增加或者减少部分车

型的保有。

车辆加快更新

弥补行业空缺做自我企业特色

传统汽车租赁行业存在弊端，没有自己

让人铭记的品牌，车辆全部自我管理，

增加成本，并且分散精力，市场范围狭

小，车辆更新慢老车车况不好的车仍然

在运行，车辆不断贬值利益不好保证。
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创 新 营 销 模 式



创 新 营 销 模 式

1.每日员工和车辆合伙人到门店进行工作总

结，拿出突出问题开会解决。

2.多门店联动，最多三日需要像总店汇报工

作进行视频会议，每月派代表进行财务运营

磋商。

3.合作同行伙伴由专门负责人进行长期追踪，

共同商讨合作盈利细节
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全新交还车方式

当客户用车即将结束时，可

以选择就地还车，但同时需

要支付服务费，方便客户同

时，也为公司创新服务方式。



全新交还车方式



全 新 方 式 专 业 服 务 年 轻 人
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