
金钥匙自媒体APP

期待您的加盟

发视频、看直播、写文章、玩游戏、交朋友、世界有你更精彩！

让全世界认识你



1、什么是自媒体？自媒体，英文为“We Media”。是普通大众经由数字科技与全球知识体系
相连之后，一种提供与分享他们本身的事实和新闻的途径。是私人化、平民化、普泛化、自
主化的传播者，以现代化、电子化的手段，向不特定的大多数或者特定的单个人传递规范性
及非规范性信息的新媒体的总称。

2、自媒体是个古老的市场，自从有人类，就有了自媒体了，孔夫子，希腊三鲜，不都是当
时的网络大V么?只不过当时的网络是靠书籍,靠信徒的嘴巴来传播信息. 甲骨文、竹简、书
籍、评书、快板、京剧、粤剧、黄梅戏、都是自媒体的演绎。自媒体不拘一格哦～

什么是自媒体



1、人类记录历史------古人岩壁涂画-----（仓颉）造字-----甲骨文-----竹简-----造纸、然
后就有了书籍-----（毕昇）发明了活字印刷术，可以让书籍和知识广为传播-----沿用至今数
千年；近代，电影、电视的出现，从黑白到色彩，从无声到有声，新媒体的出现大大改变了
我们的生活。

2、电脑，互联网，智能手机、自媒体隆重登场，让文字、图片、视频!@#$%^&×（）—
—尽情的展现在世人面前，今天，我们正站在历史的新起点；

3、这是跨时代的改革，自媒体，是人类记录历史的新篇章，新纪元；

自媒体时代



1、金钥匙自媒体手机APP社交平台，对标--抖音，快手，推特，脸书，主要对标脸书；本次
融资，资金主要用于组建手机App研发部门，开发一款自媒体手机APP客户端（苹果+安卓）
对标国内的抖音、微博，国外的推特、FACEBOOK的手机客户端，研发具有中国特色的手
机客户端自媒体社交平台；

2、目前正在进行相关的研发人员招聘和UI界面设计。目标是做自媒体行业领军企业。以此
为基础向互联网纵深方向拓展功能业务。

3、我们要做的是提供给客户一个可以展示自我的自媒体APP平台。以自媒体APP社交平台
为基础，深入开发相关服务和业务，短视频、直播、游戏、交友…形成互联网生态圈。

4、项目重点开发短视频和直播相关服务内容，当然你也可以发图片和文章、动态，我们都
可提供相关服务，萝卜青菜各有所爱。

项目介绍



1、互联网发展20多年，目前还是朝阳阶段，各种应用前景广阔，我国网民人数10亿以上，
自媒体将成为大家了解世界展示自我的首选；

2、有人问为什么自媒体可以这么火？自媒体抱着移动互联网这个大腿，怎么可能不火呢！

3、随着互联网、科技的发展，越来越多的人投身到这个行业，自媒体这个行业很火，因为
自媒体它的门槛是很低的，只要会写文章，录制视频，只要你有网络，电脑、手机，你就能
做自媒体。

4、自媒体有以下三大属性：

个性化，大众化，平民化；

运作简单有趣味；

传播迅速，交互性强；

项目分析



1、自媒体APP项目以手机客户端为主，利润点主要有会员费用，广告投放收入，增值服
务、知识付费、支付提成等。

2、会员费，打赏功能、知识付费，等某些功能为会员独享，例如你发表过的文章，如果需
要修改，那么这个功能只有会员可以实现（新浪微博），毕竟很多时候大家对以前发表过的
文章有修改的需求。预计客户转化率为1/10，假如平台有1亿用户，1/10收费会员，也就是
1000万会员，仅此一项，年收益10亿人民币；

3、收费阅览，这也是我们的产品主打的功能之一，也是盈利点之一，预计可吸引一批原创
作者加盟平台，让原创作者获益的同时提高平台的知名度。

4、知识付费，知识付费的本质，在于把知识变成产品或服务，以实现商业价值，知识是人
类最宝贵的财富，同时知识也可以成为一种特殊的商品。

5、我们的竞争对手主要有微博、抖音、快手、推特，脸书，虽然对手很强大，但我们有信
心取得最后的胜利。

商业模式和盈利模式



互网络自媒体和传统媒体广告投放优势对比

1、传统媒体，例如电视，广告投放只能播放几秒钟，而且播放时间未必有多少人在看；互
联网自媒体，广告投放可全天展示，任何时间打开均可看到，不比你几秒钟效果好？

2、传统媒体，广告投放无法选择受众群体；互联网自媒体，可根据用户浏览数据进行投放
广告，针对性强，效果更好。

3、互联网媒体，还可以根据用户点击量来收取广告费，每次点击收取一定广告费用；这点
传统媒体就做不到。

自媒体广告优势分析



广告投放收入依然是互联网媒体主要收益来源之一，2018年，阿里巴巴广告收入超1000
亿，今日头条+抖音广告收入500亿；预计互联网广告投放将会持续增长；

抖音2018年Q2全国版刊例价

1、开屏广告：

位置：app启动画面计费方式：CPT广告形式：

1)静态，2800000元/天/轮;

2)动态/视频(支持全屏和插屏视频样式)，3360000元/天

其他互联网媒体广告投放费用可自行查询，这里不一一列举了。互联网广告投放将会保持
持续增长的态势。

2、抖音，今日头条，年利润达到了1000亿，利润直逼腾讯和阿里，国内三大运营商，移
动，联通，电信，加起来都比不过一个抖音。这其中最主要的利润是广告收入，无论是市场
人数，参与度，利润率，还有哪个行业能比得过自媒体行业吗？还有哪个行业比自媒体更适
合做宣传发广告？

广告投放价格分析



1、抖音，今日头条，年利润达到了1000亿，利润直逼腾讯和阿里，这其中最主要的利润是
广告收入，无论是市场人数，参与度，利润率，还有哪个行业能比得过自媒体行业吗？还有
哪个行业比自媒体更适合做宣传发广告？国内三大运营商，移动，联通，电信，加起来都比
不过一个抖音。

2、我们的第一个创业目标，项目上线后，用户数量两年内做到一千万。利润做到一个亿以
上。

3、第二个目标，三到五年用户数做到1亿以上，利润达到10～100亿

4、第三个目标10年内市场规模达到超过抖音，利润达到超过抖音。

5、最终目标，超过脸书的知名度和市值。成为自媒体行业最知名的企业。

自媒体项目利润分析



1、信息的几种主要方式，文字、图片、视频和声音。其中语音是文字的有声形式，文
字，是语音的形态表示；自媒体App其实就是提供信息的交流，存储和传播工具。

2、抖音，快手，主要提供短视频服务；微信，主要提供信息的交互服务，也就是聊天；其
中文字交流依然是主流模式。声音和视频为辅助。新浪博客，提供长文章服务，以前的日记
电子版，微博，可以看作是短篇日记；

3、我们的自媒体APP将会提供给客户一个全面的信息存储和传播交互平台，打造自媒体生
态链。

自媒体生态系统分析



1、2018年6月微博月活跃用户数增至4.31亿；7月16日，抖音官方正式宣布，抖音全球月活
跃用户数超过5亿；

2、微信，推特，抖音，FACEBOOK，你说市场有多大？以此为切人点，然后再深入到方方
面面就容易的多。

3、相关数据显示，中国网民人数有8.29亿，预计还会有较大增长，为什么我们不去分一杯
羹呢？我认为，自媒体APP软件，将成为手机客户端使用最多的APP之一，大家每次打开手
机，自媒体浏览将会成为常态。自媒体也不仅仅局限于国内，适当时机我们会推出国际版，
争取国际市场。

4、每一个持有手机的朋友都有可能成为我们的客户，历史需要被记载，无论你采用日志，
图片，还是视频的方式，我们都可以提供。

5、我是一个有野心的人，欢迎同样有野心的人加盟我的公司和团队，人有多大胆，地有多
大产。

市场前景分析



1、作为创业者，首先要考虑到三要素，成本，市场，利润。创业成本，具体到当地的房
租，你团队需要多少人，需要租多少写字间，每个月的房租多少；人力成本，团队一个月的
开销是多少，具体到每个岗位工资是多少都要精确计算；市场有多大，如何盈利。

2、自始至终，只有一名投资者问过我创业成本，说你这个项目融资根本不够用，为什么不
多融资点？没有创业经历的人不知道创业的辛苦。既然作为投资人，一定程度上，你也是公
司的老板，就要有老板的思维。

3、作为投资者，一方面你也是公司股东，也是老板，不能片面的考虑项目好坏，你还需要
综合考虑，要从老板的角度考虑问题，

4、我所在的城市创业成本很低，五A写字楼租金是北京的十分之一，每平米价格为1.5～2.5

人民币/天；10～20个人的团队，一个月的租金在1.5～3万人民币左右，如果项目放到北
京，那么全部融资额只够交房租。

5、员工工资是北京的五分之一。程序员大概3～10K，平均在5K左右，一个月需要支出5～
10万左右。

创业成本分析



1、首轮计划融资200万人民币，10万人民币起投，出让股份比例20%;

2、本次融资全部用于自媒体项目的研发工作。

融资计划

第二轮融资

第二轮，项目落地后，用户数做到10～100万；计划融资1亿人民币，出让股份10%

第三轮，用户数做到100～1000万，计划融资10亿人民币，出让股份10% 

第四轮，用户数做到1亿以上，融资100亿人民币，出让股份10%～20% 

第五轮，启动上市进程，尽快成为上市公司；



1、首轮融资主要用于公司组建和运营费用；首轮融资资金较少，非主要开支将予以节俭，
每一分钱都会用到刀刃上。以最少10～20个人的团队规划资金使用；

2、公司办公场地租金预计10～20万人民币/年，服务器10～20台，预计投入20～50万左
右，办公电脑10～20台，10万左右，办公设备5万左右。

3、项目的开发和公司运营费用预计需要100万，预计一年内项目实行盈利；

4、其他20%；

5、公司每个月定期对股东公布相关财务报表和公司的经营情况；

资金使用规划



1、为表示诚意和最大程度的维护投资人的利益，公司股份分配计划如下；

2、首轮轮融资200万人民币，出让股份比例为20%；

3、创始人CEO暂定持股比例50%；

4、期权池股份为30%，用于股权激励和后期A轮、B轮…的融资计划；

5、股权预留了充足份额例作为后轮投资人的持股规划；公司将来经营准备参考华为的股份
分配模式，除了正式股东股份，其余股份将会以股权激励措施奖励给优秀员工持股，此部分
股份仅限于员工在公司任职期间的分红，不享有其他权限，并且公司有权随时收回股权激励
股份。

股份分配比例

创始人
50%

天使轮
10%

股权激励
10%

期权池
30%

股份分配比例

创始人 天使轮 股权激励 期权池



1、公司自有资金高价回购投资人的股份；

2、投资人向第三方股份转让；

3、公司上市后投资人二级市场出售股份，IPO上市这种方式是投资人获取最大利润的方式之
一；

4、投资人和公司一起发展壮大，公司每年按照股权进行利润分配，如果公司越做越大，那
么持有并且增持股份也许是最佳方式；

5、按照同股同权原则，投资人按照股份比例享有公司的相应红利权益；

投资者退出途径



1、首期融资主要用于自媒体手机APP社交平台的开发，对标抖音、微博、推特、脸书；其
他公司架构需要等二期融资后开展。

2、自媒体APP项目涉及的类别主要有短信息，文章，图片，视频，直播，聊天等内容。主
打原创，提供给用户全面的功能，争取成为行业内独角兽。

3、看好打车出行、外卖、订票、电子支付，都是将来发展方向。需要有个好平台作为载
体，这个好平台就是首期研发的自媒体手机APP中心。

4、我认为衣食住行，任何时候介入都不晚，二期融资后会开展新业务的研发，例如开发打
车、外卖等APP平台，这里不详细介绍了。如何在强手林立的市场环境下取得好业绩？山人
自有妙计！！天机不可泄漏；

5、公司架构规划比较大，会涉及到互联网自媒体社交、AI人工智能、打车、外卖；电子商
务；如果哪一天我也成为了大佬，那么我名下的资产将全部投入金钥匙天使投资公司；支持
全人类的科技事业发展，尤其是医疗行业。

金钥匙项目概述公司架构



1、如果公司发展到一定规模可以IPO上市的话，公司的目标是纳斯达克上市。

2、我本人高度看好AI的发展前景，将来在资金允许的情况下，会成立并开展AI研发，关于
AI系统的长期研发规划，AI长期目标大家可以参考钢铁侠中的贾维斯系统。我们的系统准备
以开源的ROS系统为基础，当然我们推出的AI系统不会叫贾维斯，项目代号目前保密；

3、项目对标谷歌和百度，争取推出第二代智能搜索引擎技术。如果有了贾维斯，谁还需要
谷歌和百度？

4、电脑，手机，核心操作系统掌握在美国人手中，AI人工智能系统，也要掌握在国外人手
中？那我国的高科技企业随时可以被抹杀掉。看到了吧，美国开始对中国企业（华为）用他
们的操作系统设限，这说明有一套自主的操作系统是多么的重要；

5、AI人工智能操作系统还处在初级阶段，大家起跑线是一样的，我们一定要研发一套自己
的AI操作系统，不能再受制于人。

公司发展远景



1、运营性风险：这是每个公司都会遇到的；项目发起人具有多年同行业内的从业经验和管
理经验，我们会将经营性风险降到最低，公司的资金支出做到认真规划，不乱花股东的每一
分钱。

2、公司招聘团队的每一名员工都会是行业内的精英，学历和专业必须严格符合公司的要求
才有机会加入本团队，公司核心团队主要以软件工程师为主，市场营销为辅。

3、项目研发风险：AI人工智能处于初级阶段，我相信一个优秀的团队一定可以开发出优秀
的产品来。

4、政策风险：公司经验严格遵守中国的法律法规，不会越轨；各项经营活动都会遵纪守
法。

5、竞争性风险：对手公司本身已经十分强大，有些已经上市，资产雄厚，例如推特，微
博；短期内可能会面临资金不足的风险和竞争是否能上位的风险，不过这也从侧面说明这个
市场是十分巨大的，借用一句话，不为失败找借口，只为成功找方法。

风险因素



1、收款银行帐号：

中国光大银行 - 河北省石家庄市友谊北大街支行

6226 6328 0115 7525 

杨红波

2、投资金额10万人民币起，必须为10万的整数倍，每份占公司总股份1%；公司会定期公
布财务报表给股东；

3、收到打款后，提交你的身份信息和电话、地址，我会把你的名字写到公司股东名单里，
并且给你发一份股份授权书；

收款账户



杨红波
就任职

团队介绍

谢天霖 %%%

首席会计师
女、32岁、本科学历、
公司会计师。多年知名
房地产公司会计师经验

公司创始人CEO
坐标河北石家庄，负责
公司战略方向及产品开
发；多年网站开发经
验，多年电商运营经
验；人品好，诚信高，
能力强，志当存高远，
敢为天下先。

首席软件工程师

项目总监

期待您的加盟

公司核心技术团队

会在融资成功后组

建。

团队介绍

%%%



就任职

一粒种子，也能长成参天大树



联系方式

联系人：杨老师
微信 :HTL761231 
电话:18931132617


