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项目背景

商业模式

01
需求分析

面临的问题

行业前景
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我们的优势

可行性分析



项目背景

拼多多以迅雷不及掩耳之势迅速发展至今，如今已有百万商家选择了拼多多，相继辐射出拼多多服务商第三方平台，简称“拼多多服务市

场。

电商软件服务商

为海量拼多多商家提供单个或复合电商业务场景中的IT系统工具服务

为海量拼多多商家提供电商业务场景中的内容优化、店铺经营或咨询类服务

为海量拼多多商家提供店铺经营各个环节个性化服务



01 自动客服系统不能长期

稳定运行

02 软件整体运行程度，不

稳定、不流畅

03 产品的更新迭代周期

04 同类型软件功能不齐全、

不完善、不细分

05 分析竞品数据，不精确、

不细分

06 多功能模块拆分销售

07 AP I数据、资费较高

08 违规信息闭塞等问题

现实
需求

创新

关键词

专业

关键词

需求分析
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面临的问题

技术团队
拼多多数据接口

运营团队

资金缺口

面临的问题



收入不断提高

持续性被动收入，按客户

使用模块，每月收益分成

行业前景

未来发展趋势

据2019年拼多多财报显示，

截止到2019年低，拼多多

平台年活跃商家数超过510

万，按每家店铺月度最低消

费12元，6千万月度市场

政策不断扶持

拼多多为创作者提供

开放平台及扶持政策

01OPTION

02OPTION

03OPTION



多多情报通
 广州汇睿网络科技有限

公司

微风上货助手
镇江市微枫计算机软件

有限公司

电霸-拼多多

深圳市美丽时代科技有

限公司

掌柜卫士

上海月梦信息技术有限

公司

是一款大数据分析工具

支持多线程快速上货、

商品库存同步，商品价

格同步、商品翻新、商

品标题优化

是一款大数据分析工具

掌柜卫士是一款店铺管

理软件，帮助商家进行

货源采购。
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04

竞争对手分析



我们的
优势
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02

05

04

03
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专业团队
制作团队已经签约，国内知名

企业承接制作开发

品质保障
签约拼多多，各个接口API对接，

终身合作，运行程度更加流畅。

系统科学

操纵简单，易懂

快捷共赢

打造方便、温馨、快捷的服务理

念,实现共赢

知识产权
制作方提供著作权、知识版权

品质保障

采用全新框架建设及JAVA开发

我们的优势



首要任务
完善产品原型图内容及逻辑内容简单化。

项目运作
与制作公司签约、约定开发周期

进度推进

启动资金

效益预测

团队协作

可行性分析



产品概述

产品运营

03
产品形式

网络营销方案

利润结构



产品名称

开发一款电脑端应用软件上线到拼多多商家后台服

务市场中，商家可按照最低每月12元进行付费使

用。

More Details

产品概述



01 02 03

手机端 网页端 PC端

产品形式



QQ空间

微博营销

本地社区论坛

微信公众号

线上营销

网络营销手段



第
三
季
度

第
二
季
度

第
四
季
度

第
一
季
度

按全年度消费用户达15万，平均消费
144元，达到2160万交易额，按40%
收益分成，收益预计达864万元

预计销售

利润结构

全年总额：

8,640,0009



产品开发计划

发展规划

04
市场开拓计划

首年发展计划

短期盈利计划
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构思决策

产品设计

试制生产

试销服务

产品开发计划



与60家培训机构，建立产品销售
渠道，前期使用价格策略，竞争

对手。

培训市场
首要任务将产品推送到拼多多服
务市场首页，吸引散户，同时打

造属于自己的卖点IP

服务市场

通过优化产品试用周期，增

加用户粘性
鼓励用户拉新

细分市场

与400家品牌方达成合作

高端市场

线下市场

市场开拓计划

市场细分化，循序渐进

将市场细分为5类，培训市场、服务市场、细分市场、高端
市场、线下市场。



季
度
计
划

首年发展计划



资源
准备

短期计划

集中精力对店面的宣传，突显核心内

容，同时加强学习、完善各项管理制

度，并耐心的准备下阶段各项资源，

为接下来的工作预备有力的条件突显
核心
优势

虚心
学习

完善
制度

短期盈利计划



成本预算

资本融资

05 资金缺口

资金用途



01

固定费用

办公场地、设备、

软件开发上线费用

75%

02

推广费用
主要包括地面广告

及移动广告宣传的

费用

12%

03

人力成本

人员工资、福利及

团队建设活动费用

10%

04

其他费用

不可预知的其他情
况开销

3%

成本预算



所需资金： 25 万
软件总投资为 70 万元，现须资金缺口25万元

股权占有： 40 %
总股出让40%股份

资金缺口



资金主要用到应用开发和人力成本两
大用途，8项具体用途。

资金主要用途

资金用途



保持
初心

燃烧
激情

共创
未来

团结
拼搏

发展创新

         项目的前景是美好的，合适的营销和强大的技术团队不会让投资者失望。竞争

和挑战是每个组织在成长的过程中都会遇到的，它不仅是我们企业前进过程中的坎坷，

也是我们不断完善自我的一种的动力和一个方向。因此，我们会以积极的态度来面对

每一个挑战。希望能得到大家的支持，谢谢！

结语
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