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项目介绍

跑付是一款激发人们运动动力的APP

通过互联网技术及结合人工智能设备，把运动与 健康   消费    社交   游戏 连接起来              

通过运动不仅可以做用户的健康管家，还能为用户创造巨大的经济价值。



项目背景

国务院办公厅关于印发
体育强国建设纲要的通知

一个目标
2050年，全面建成社会主义现代化体育强国，体育成为中华
民族伟大复兴的标志性事业。

三个战略任务

落实全民健身国家战略，助力健康中国建设。

九大重大工程

全面健身活动普及工程；
青少年体育发展促进工程；
科技助力体育工程。

项目背景

中共中央办公厅 国务院办公厅印发
《关于全面加强和改进新时代学校体育工作的意见》
《关于全面加强和改进新时代学校美育工作的意见》

推荐学校体育评价改革。将体育科目纳入初、高中学业水平考试范围，积
极推进高校在招生测试中增设体育项目，高校根据人才培养目标和专业学
习需要，将学生综合素质评价结果作为招生录取的重要参考。 

对政策落实不到位、学生艺术素质测评合格率持续下降的地方政府、教育
行政部门和学校负责人,依规依法予以问责。



许多人都想拥有一个健康的体魄和完美的身材，
却因各种原因不能坚持。

为了解决此问题，我们通过市场调查得出了五大
痛点，并用我们的产品逐一解决这五大痛点。

项目背景

社会层面

数据来源：面对面问卷调查统计

按照不同年龄随机采访500人，得出的数据

看不到
效果

没有专业指导

没有
动力

枯燥
无聊

没有
时间



1、工作目的是创造价值，而现在锻炼也让你创造价值，比如：每天运
动30分钟到1个小时或者完成宣传推广任务，可以赚取几百元至几千上
万元。
2、把运动和竞技结合起来，比如：互相pk、奖池等玩法。
3、利用我司开发的人工智能设备，达到指导监督用户合理运动，并利
用大数据分析用户身体健康状况，做好用户健康管理。

解决思路：创造价值+竞技性+健康管理

工作太忙

跑付 - 软件功能（Ⅰ） 

26%

盈利模式

运动赚钱

现金流+线下实体商家利润分成



约跑平台：打造线下一对一社交平台，可以约男神女神一起跑步，约跑
和陪跑者都可以发布订单，双方都可以进行抢单，任务完成后，陪跑者
获得70%的收益，平台收取30%服务费。
创建活动平台：实名认证后，会员都可打造线下一对多兴趣社交平台，
用户可以在平台发起各类活动，通过组织活动，既满足了自己的兴趣，
也顺便赚取服务费用。

解决思路：趣味性

枯燥无味

跑付 - 软件功能（Ⅱ） 

20%

盈利模式：平台服务费+现金流

约跑和创建活动

1、每单收取的平台服务费；
2、平台流存的现金流；

3、俱乐部/培训/行业会议/旅游等收益。



运动赚物：通过运动赚物，不仅可以通过运动免费领取到很多商品，同
时还可以通过运动以成本的价格买到各类商品。
运动砍价：比如最新iPhone，淘宝京东价格都是10000元（成本9000
元），你在平台每天运动，坚持5天（5天后领取）或者邀请5人帮忙跑
（当天领取），就可以立刻成本价格买到手机（如果没跑完，也可以退
款或者补差价拿走手机）。

解决思路：赚物/钱+趣味性

没有动力（懒）

跑付 - 软件功能（Ⅲ） 

19%

盈利模式：现金流+产品补的差价

运动赚物

一款价值1万元的商品，平台按成本价格9k出售，如
果1万人报名，我这一款商品的现金流就9千万元。
（目前我司有自营商城及和京东合作的商城，产品覆
盖率将达到百万款商品，现金流非常庞大。）



附近商家：
1、联合健身教练、健身房、各类兴趣老师及兴趣俱乐部机构加入。由
传统的年卡付费方式，转变为按次付费；
2、联合线下实体商家入住跑付平台，用户通过运动和分推广赚的钱，
可以直接在附近商店用于消费。

解决思路：健身房+专业教练+专业课程

没有专业指导

跑付 - 软件功能（Ⅳ） 

16%

盈利模式

附近商家

现金流+线下实体商家利润分成



前面五个版块让用户赚钱又赚物，同时结交兴趣相投的朋友，
经常坚持，自然可以看到效果。

解决思路：坚持

看不到效果

跑付 - 软件功能（Ⅴ） 

19%



通过各类智能硬件设备，指导用户正确运动的同时，对用户进行健康监测，做用户的健康管家。

跑付 - 智能硬件

智能手环

体脂秤

血糖仪

跑步机

单车

阶梯健康小阶感测器

体感游戏机

VR/AR



用户通过完成
运动或推广任
务赚钱

跑付 - 产品生态逻辑

04

01 02

03

产品逻辑一

再去平台线上或者
线下消费或者约各
类活动

商家会返佣给平台
（平台获得的约跑和
活动的手续费）

平台再返还部
分给用户

01
02

03
04

05 产品逻辑二

线上课程指导

线下智能设备监测

提供数据报告

指导用户合理运动

引入医疗
健康业务



价值与意义

运动赚钱
运动赚物

约跑版块

引流
赚取现金流

附近商家

赚取现金流
线上利润分成

赚取现金流
平台服务费

赚取现金流
平台服务费

赚取现金流
线下利润分成

活动版块

五大版块
一

二
三

四
五



怎样快速获取用户？

怎样快速获取商家？

怎样获取千万级用户？



市场开展

附近商家分层收益

约跑和创建活动板块10%分成收益

备注：以上为预估收益，仅供参考使用。

用
户
推
广
用
户

推荐用户下载APP

用户充入未解封金额

用户消费约跑和活动

一层3元/人

二层1元/人

一层3%/提成

二层2%/提成

一层3%/提成

二层2%/提成

用
户
推
广
商
家

商家入驻提成

商家营业额利润提成

一层50-200元/提成

二层20-100元/提成

一层3%/提成

二层2%/提成



市场开展

全国首创线上+线下大赛新模式，并且与学生毕业学分挂钩，携手大学生体育协会、阿里文娱集团联合举办大赛（初赛-省赛-决赛）。

特点
参赛人多、娱乐性强、影响力大、活跃度高

目的
迅速圈用户



目前高校学生体质状况

全部下降



学校导入用户案例



合作案例



市场开展逻辑

校园生态链1、用户    2、商家    3、合伙人

1、跑付校园生态链以“大赛”为入口，给跑付校园版提供用户承接；
2、校园版与社会版实现数据共享，给社会版做出商家引流、用户引流；
3、校园生态链的形成将会延展到社会生态链。

备注：

解决：



市场开展逻辑

社会版生态链

1、社会版与校园版实现数据共享，给校园版的运动里程更大依托；
2、社会生态链的形成促进校园生态链的丰富多彩。

备注：

1、用户    2、商家    3、合伙人

解决：



公司愿景

为2.33亿学生体能的提升，为普及全民健身，建设体育强国贡献力量。

外卖、电商、游戏（伪社交）

走出房间、兴趣释放、结交新朋友

活跃、运动、健康

充实、积极

空虚
宅

朋友少
肥胖

亚健康

运动低频

沉迷游戏孤
独 回归



每所高校每学期针对学生都有跑步任务的要求，很多高校把这项跑步任务纳入了学分
体系或者社会实践活动范畴。
为高校打造一款专业性运动健康的工具软件。

跑付校园 - 软件功能



人员比例

学历程度

博士 硕士 本科 大专

技术人员比例

测试  21%

15% 30% 40%

产品 12%

设计

前端

服务器

移动端

12%

7%

33%

15%

15%



核心团队

曾桅（CEO）

10年创业经验，项
目管理硕士、法学
学士、网络营销高
级工程师等。曾创
办的公司年利润上
千万，管理团队近
200人。

邓栋（CMO）

创业11年，创办门
窗厂、互联网等公
司，其中门窗厂加
盟商遍布全国100
多个县市，3千多
万营收，擅长管理
和营销，曾进修中
南大学EMBA总裁
班。

刘娟（CTO）

教 授 、 博 士 生 导
师。武汉大学计算
机学院人工智能研
究所所长。武汉大
学首批“351”人
才特聘教授，教育
部 新 世 纪 人 才 计
划。

帅先富（CFO）

教 授 、 经 济 学 博
士，注册会计师，
三十余年财税管理
经验，曾任华天集
团财务负责人、上
海鸿仪集团、三一
汽车财务负责人、
三 一 集 团 财 务 顾
问、以及华天酒店
股 份 有 限 公 司 董
事。

冯晶（CTO）

教授、博士，研究
生导师，武汉大学
人工智能实验室专
家成员，主要从事
机器学习与智能交
互，Web搜索与挖
掘，模式识别，数
据挖掘与分析等。

姜新生（CPO）

教授、博士、研究
生导师，美国麻省
大学访问学者，负
责公司政府关系对
接和各个大学市场
的开拓。

姜景平（CPO）

中国大学生体育协
会原副秘书长、中
国定向运动协会原
秘书长、湖南大学
体育学院原书记、
院长，擅长体育竞
赛组织与管理，负
责全国体育资源的
对接。



2020年5-12月

1.0版本内测

2021年02月05日

2.0版本

2021年5-12月

“跑付杯 ”全国校园马拉松大赛
正式开赛，全国两千多所高校举
办大赛，目标吸粉3000千万。

2022年1-6月

更新迭代版本，各版块实现营收
5000千万以上，带动中国3-5千
万人运动。

2022年7-12月

全板块共同发展，形成线上线下的生态系
统，服务5000万以上的用户。

2023年

争取IPO，服务1亿用户，带动全
民健身，创造100亿以上营收。

项目规划



技术证书



 — 特别鸣谢 —

 — 合作与支持方 —

合作与支持方



联系人：曾桅
电话：15084788886 
邮箱：372873219@qq.com

 

谢谢观看


