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招商加盟政策
代理政策·扶持·团队管理·市场



序言
       在市场竞争白热化的今天，选择一个项目永远逃不过产品同质化、价格透

明化、资本方的断截。

       在2019年315曝光AI机器人开始一刀切管控骚扰电话后，通讯行业大洗牌，

迎来一大波万亿话费缺口刚需。通讯行业累计用户的过程，就等同是在为

自己修建一个自来水厂，只要用户打开水龙头，有水流就有财富，未来将

会有一个长久持续不断的管道收入。

       一个嗅觉敏锐的商人，一定是善于发现机会，敢于立即行动……
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我们一起
创作企业的辉煌，
一起实现我们的理想奋斗。

公司价值观：
让天下没有难做的电销

公司介绍：
河南郑州东之信电子科技有限公司（以下简称：东之信通讯）成

立于2017年获得全国通信资质牌照，并发布通信助手、销冠王、

电销人、数字云平台，CRM系统，自创立以来，公司坚持贯彻

绿色通信理念，更升级推出赋能企业云通信的万能API接口，为

企业和开发者提供语音通话、短信、会议、网络、集成、彩铃等，

并获得ISO27001信息安全管理体系认证，现已服务超过10000

家的在网企业，是中国领先的通信服务提供商。

公司简介
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团队介绍

“专业 “经验

“年轻“超前
全国最早一批做

防封号系统！

我们有着运营商

通信行业7年经验！

在电销防封号领

域，我们是附近

三省做的最大的！

2020年千万级话

费收入，实战经

验及模式可复制。
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公司大事记

01 02 03 04 05

2016年
从中国电信分离，成立东之信通讯

有限公司主做中国电信招商业务。

2018年
荣获中国电信十强企业。

2019年
转型国内多方通信服务业务，

自主研发外呼系统。

2020年
针对不同的行业和需求，自主开

发了五套系统、九条线路。

2021年
年度销售目标1.5个亿。



企业理念

不投机：不为眼前利益改变初心。

让通信连接一切

服务100万家中小企业公开透明：透明机制是团队互

相信任，背靠背前行的基础。

想客户所想，急客户所急

想员工所想，急员工所急

客户第二：以合规为前提

帮助企业健康发展。

CHERISH THE TIME
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上万亿话费缺口
工信部管控骚扰电话，

一刀切政策全部关停高频通话，
运营商面临每年创收上万亿的话费缺口，

将是一个巨大商机。

群呼和AI线路关停
政策影响关停扰民严重的群呼

和AI线路的陆续关停。

客户群体刚需
企业用户打电话面临封号难题。

企业用户对于电话的使用率
和话费的贡献率远远大于个人用户。

项目来源

315曝光
自2019年315曝光AI机器人群
呼扰民后，很多电话量多的手

机卡陆续受到影响。



需求分析

防封号
90%以上的企业用户需
要防封号功能。

接听率高
80%以上的企业用户对
接听率要求非常高。

通话管理
50%的企业用户，需要
打电话的同时具备通话
管理功能，可随时查看
员工电话量。
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客户管理
70%的企业用户需要掌
握客户资源的跟进情况，
和管理。

录音查询
40%的企业用户，需要
每通电话录音查询客户
沟通的细节。

降低成本

95%的企业话费及内耗
成本在急剧增加。



竞争对手分析

慧营销
主要功能是卖系统，客户管理、
客户线索。打电话需要购买多卡
交换的盒子设备，而且系统坐席
费一年480-960元/坐席/年，设
备600元/台。

  螳螂系统
专注教育行业的管理系统，重点
是管理系统功能，而非打电话。
可以对接个别线路资源，备选少
承受风险能力较弱。

EC系统
一款专业CRM办公管理系统，
重点是管理，而非防封号。对接
的有群呼线路和卡线线路，通话
体验感差，系统费600元/坐席/年。

百应AI

主打机器人及客户管理、跟进、
线索挖掘，机器人群呼速度快，
随机号码接听率低，无法回拨，
收费12800元/坐席/年。



我们的优势

防封号

每家公司申请企业专用线路，报备营业执照和话术开通办理，
拨打电话不受频次限制。

外显本机真实号码

对外显示真实手机号码，客户漏接可以回拨，接听率高达90%。

客户管理通话统计全具备

管理员账号监控所有坐席的电话量，录音，客户跟进情况，客
户管理、员工管理一目了然。



电销起源于1998年的台湾，进入大陆市场后，至2018年一直都是

企业最有效、成本最低的拓客方式，也是政府扶持中小企业，拉动

GDP，促进国家发展的一种商业模式。

运营商要的是安全和收入，拒绝骚扰和投诉，我们做的是以合规为

前提的情况下，帮助企业健康发展，解决行业痛点。杜绝合作AI、

群呼、盲打、金融及过度营销及高风险行业。
可行性

可行性分析
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代理政策



代理扶持政策

所有产品均可代理
东之信通讯所有当前产品和

后续研发新品，七万城市代

理均可销售，并享受底价。

独立部署系统
五万城市代理可独立部署系

统，享有独立开户后台，软

件可修改指定名字与logo。

大客户跟踪陪谈
大客户全程跟踪指导洽谈，

指导报价方案，业绩归属代

理。
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全程扶持
公司根据市场进展情况，协

助代理商开拓市场。

同步升级更新
每年8%维护服务费，所有

软件同步升级、同步更新。

定期培训
公司协助代理参与人员的培

训，客户的售后工作。



分公司收益分析表
（AXB双向收费，开户费最低平均值160元、使用费200元包月为例）坐席费平均值收款最低标准160元/人

入职期 累计打通次数 意向客户数 当月开户数 累计开户数 月话费收入 月坐席费收入 总收款 员工底薪 员工话费提成 员工坐席提
成 员工实发 公司利润

1个月 6000 200 50 50 10000 8000 18000 3000 1200 2400 6600 5400

2个月 12000 400 100 150 30000 12800 42800 3000 3120 3840 9960 14840

3个月 18000 600 150 300 60000 16000 76000 4000 7200 4800 16000 24000

4个月 24000 800 150 450 90000 16000 106000 4000 10800 4800 19600 32400

5个月 30000 1000 150 600 120000 16000 136000 4000 14400 4800 23200 40800

6个月 36000 1200 150 750 150000 16000 166000 4000 18000 4800 26800 49200

7个月 42000 1400 150 900 180000 16000 196000 4000 21600 4800 30400 57600

8个月 48000 1600 150 1050 210000 16000 226000 4000 25200 4800 34000 66000

9个月 54000 1800 150 1200 240000 16000 256000 4000 28800 4800 37600 74400

10个月 60000 2000 150 1350 270000 16000 286000 4000 32400 4800 41200 82800

11个月 66000 2200 150 1500 300000 16000 316000 4000 36000 4800 44800 91200

12个月 72000 2400 150 1650 330000 16000 346000 4000 39600 4800 48400 99600

一个员工，工作一年，总收款2170800元，按照30%提成，实发工资338560元，为公司创造638240元利润。 338560 638240

分公司收益分析



利润来源分析

50%

话费收入

不断的续费收益是所
有收益的关键，一直
续费的话费是利润递

增的主要来源。

30%

大客户收入

大客户以量收益，稳
定的续费和上量。

20%

坐席收入

七万代理，坐席费0
成本，可灵活报价成
交，占总体收益的

20%。



谢 谢 聆 听

招商加盟政策
郑州东之信电子科技有限公司


