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私域互联网发展的必然性
The Inevitability Of The Development Of Private Internet



随着移动互联网的发展，人们上网越来越方
便，流量垄断正逐渐被打破。

移 动 互 联 网 流 量 碎 片 化

电商平台流量日渐被瓜分，平台流量获取越
来越难。

电 商 平 台 流 量 萎 缩

各大平台的商家越来越多，产品同质化非常
严重，导致同业竞争加剧。

平 台 竞 争 越 来 越 激 烈

同业竞争加剧了获客成本的增加，同时平台为了
保证平台收益的增长，对商家收费不断提高。

获 客 成 本 越 来 越 高

平台刷单、刷评价的现象导致了消费者对平
台信用体系的信用度受到严重影响。

平 台 信 用 体 系 崩 塌

平台的消费者只是平台的，是对平台的认可，
商家很难沉淀老客户。

商 家 无 法 沉 淀 客 户



成本构成：竞价排名、广告坑位、销售提成、技术
费、工具软件、运营成本......

25-35%

30-37%

线上占比：

线下占比：





在旧中国，农民没地！
公域互联网，商家没流量！

只有商家拥有流量，才能摆脱商业发展瓶颈！



创利树私域解决方案
Profittree Private Domain Solutions 
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引流点：社区店（社区超市、水果店等）

商家服务：
                 1、广告展示
                 2、引流到店
                 3、私域运营
                 4、流量共享
                 5、SAAS软件



一、整体解决方案策划

二、全网营销策划

三、公域到私域方案

四、私域商业模式策划

五、计划与落地执行

六、私域变现方案落地

七、技术解决方案



商业运作 私域流量 全案营销

顶层架构设计，市场分析，商业

模式创新，紧跟时代潮流，创新

时代体制下的互联网运营模式

数字化私域矩阵赋能新商业，帮助商

家/企业/门店构建私域流量矩阵体系

项目分析，市场调查，互联网运

作，全案营销，各平台创建，品

牌创新，活动策划，整体性内容

输出等



市场分析
Market    Analysis



创利树三年内完成
1000万商家的服务
布局，按标准版本
9800元计算，收益
将达到1000亿元。

SAAS软件

仅阿里、美团、字节
跳动三家的广告收益
就已经破空1万亿，
按10%的市场占有
率计划将突破1000

亿。

推广收益

实现1000万商家布
局按每个商家月流水
1万计算，月度交易

流水将达成万亿级别。

交易流水

按1000万商家计
算，每个商家每
月通过供应链成
交的金额达到

5000元，月底交
易额将突破500亿。

供应链



2020年国庆

期间在没有

运营人员服

务的期间，

创利树各小

程序和自运

营数据统计。

（数据来源：

友盟统计）



创利树总部

省分公司 省分公司 省分公司

市运营中心 市运营中心 市运营中心

服务商 服务商 服务商



关于创利树
Profittree About



使命 Ø让商家拥有自己的私域流量平台

价值观 Ø客户第一 员工幸福 探索挖掘 追求卓越

愿景 Ø打造拥有1000万伙伴的利益共同体

理念 Ø开放、共享、共赢



树海洲成以帮助企业、商家构建数字化社交智慧零售体系为核心

的公司，我司依托创利树数字门店系统、项目运营顾问团队、商

学院培训体系、供应链体系帮助商家构建自有私域流量生态环，

解决商家获客及创收的精准需求，实现资源共享、产品共享、客

户共享、利润共享的商业共赢。截止目前，服务商家 1300余家，

日活最高达到15万，日交易流水突破10万元。



唐荣
创利树创始人，董事长兼CEO，
互联网从业21年的持续创业者，

先后创立了杭泰互联、四季尾
货、奇蚁手机、创利树等品牌，
曾服务过浙江移动、雪花啤酒、
欧意集团等知名企业和品牌。

CEO

杨智光
创利树联合创始人，COO，数
据营销专家,资深市场营销管理
专家、媒体广告业资深营销高
管，曾任职新浪、新闻集团等
国内知名互联网企业高管，拥
有海外工作经验，擅长营销、
市场拓展、团队管理等领域。

COO

胡伟
创利树联合创始人，CTO，互
联网从业10年，曾任四季尾货
CTO、贝贝网架构师、滴滴架
构师，擅长大型项目的技术架
构、网络安全、大型技术团队
管理。

CTO
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发展规划
Development Planning



创利树将以社区会抓
手，以商圈联盟为基
础、以大型商家为重
点，深度推进共享体
系，让创利树私域在
用户粘性、变现能力
更具竞争力。

深度共享

创利树将着重深化美
业、教育培训、餐饮
为重点的垂直领域，
赋能可复制型商家的
深度发展。

深耕垂直领域

创利树将以市场渠道
为抓手，拓展业务资
源，构建可复制、可
裂变的市场体系。

深度发展渠道

研发基于私域运
营、触达、营销
的APP，帮助商
家构建私域流量
资产，从而形成
商家自有的私域
平台。

自主触达场景



财务及融资
Finance And Financing



商家规模：50万家

日活用户：3000万

商家日均交易流水：1000万

营收目标：3亿人民币



融资金额：5000万元人民币

稀释股权：10%

资金用途：技术研发、市场营销



项目进程
Project Progress



完成2.0版本的迭代

软 件 产 品
完成1300余个商家入

驻。

商 家
已经开拓正式运营中心
4个，试运营中心9个

渠 道
商圈联盟和直客（大客
户拓展）两个业务模型

同步推进。

两 大 业 务 模 型
突破50万的累计用户数。

累 计 用 户 数

项 目 进 度 说 明

创利树经过一年多的发展，已经完成创利树2.0产品的
迭代，市场正有序推进，开拓了浙江、江苏、广东的运
营中心，正式运营中心4个，试运营9个。





秋意浓

四季青集团

山城啤酒

千发集团 杭州牙科医院



THANK YOU FOR WATCHING

树海洲成（浙江）软件有限公司


