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引言1



引言1

     中斑防伪码——用于辨别商品真假的新型防伪标签。

     也就是用于辨别商品真假的防伪标签。这种标签使用简单，

超难造假，防伪能力可以媲美市场上任何一款防伪产品。



痛点分析
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痛点分析2

    很多人都知道，拼多多、淘宝上面有很多假货。各行各业的生产企

业，每年都会投入巨资，用于商品的打假防伪。

   可是，现有的防伪产品几乎都是不合格的，用几年就会失效。



痛点分析2

https://haokan.baidu.com/v?pd=wisenatural&vid=2785832809329313784

你看，这是五粮液巨资研发的NFC防伪技术被破解的网络视频。



痛点分析2

      为什么会这样呢？

   因为科技再高也是人造的，只要是人造的，都是可以伪造的。



痛点分析2

    不得已，防伪厂商只能在同一产品上，使用多重防伪技术组合防伪，

来提高造假成本。



痛点分析2

    不过，多重防伪会让商品的验证过程

变得更加麻烦。消费者没有能力、也没有

耐心去记住这些复杂的防伪特征，只要看

到商品上有防伪标识就会觉得是真的。

     造假者都不用跟你做得一模一样，只要做到外观相像，就能让你

的防伪系统变得没有意义。



痛点分析2

     防伪标签可以帮助消费者辨别真假，但是，最大的作用在于

为厂家提供假货线索。验证麻烦的防伪产品，消费者无法参与，

仅靠厂家自己的调查取证，打假效果将非常有限。

     所以，品牌厂家急需一种使用简单、极难伪造的防伪产品来

解决这些问题。



解决方案
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     金融系统对身份验证的安全性要求极高。除了密码，应用最

多的就是人脸            和指纹          了。它们是天然形成的，

极难伪造，只要检测算法足够精确，这种方法就是安全可靠的。

解决方案3



     那么，有没有用于商品上的“天然指纹”呢？中斑码就是这

样的“天然指纹”。既然是天然产物，那么，中斑码是如何制作出

来的呢？

解决方案3



     消费者扫描标签时，程序就会自动比对标签的粉点信息与数据库

是否一致判断商品真假。

解决方案3

       在二维码中间撒粉，

制作出分布随机的粉点特征，

并将二维码和标签上的粉点

信息录入数据库。



     你肯定会问，这不也是人造的吗？

     没错，标签是人造的，但是标签上的粉点却不受人为控制，是自

然作用的结果。形成的粉点分布就是标签自己独特的“天然指纹”。

和人的指纹一样，每枚标签都不相同，具备物理唯一性。

解决方案3



    中斑码的“天然指纹”真的极难伪造吗？

    第一，撒粉克隆造假肯定不行，玩儿过沙子的都知道，没人可以

撒出相同的沙粒分布。

     第二，精确排布摆点造假也没可能，机械只能吸附直径1mm以上

解决方案3



的粉点，小于1mm的粉点就只能人工夹持，0.5mm的粉点就如同沙粒，

想要控制它都非常困难，更别说摆点造假。

     第三，打印造假也是行不通的，哪怕是3D打印，材质外观、手摸

颗粒感，与撒粉形成的标签差异明显，很容易被认出。

解决方案3



    那些高科技的“人造”防伪产品，只要技术被攻克，他的标签

就可以被复制伪造。中斑码呢，就算技术被攻破，知道中斑码的

全部生产细节，中斑码的“天然指纹”也是极难伪造的。

解决方案3



     中斑码的另一个优点是，使用手机程序就能检验标签真假，

解决了验证过程麻烦的问题。消费者可以轻松参与，能最大程度

的为厂家提供打假线索。

解决方案3



竞品对比
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     其实， 中斑码与纹理标签

以及法国的气泡密封章的防伪

原理是一样的。

竞品对比4

     20多年前，纹理防伪就被发明出来了。很多厂家都

有使用，直到今天它们依然有效。



       大家请看，左边是普通纹理防伪标签，右边是中斑防伪标签，

从外观上看，我们的粉点更加细小。

与普通纹理防伪相比，中斑码有什么不同呢？

竞品对比4



       纹理标签的粉点直径为0.8mm，存在人工摆点造假的可能，中斑

码的粉点就如同沙粒大小，只有0.3MM，粉点越小，控制难度越大，标

签的防伪性能也就越好。

       纹理标签，为什么不使用细小的粉点呢，因为它是人工识别，

细小密集的粉点，消费者是没有能力，也没有耐心去比对的，但中斑

程序，是可以的。

竞品对比4



       你也许会问，市场上有没有同样可以自动识别的纹理

标签呢？

       有，但是不多。与他们相比，中斑

码的技术优势依然明显。

可自动识别的纹理标签

竞品对比4



      中斑码的识别速度更快，准确性更好，真假标签都能快速、准确

的识别。他们的程序假标认不出，真标也需要多次扫描。

          第二代                                               第三代
可自动识别的纹理标                  中斑防伪码

竞品对比4



       这些问题重要吗？

       首先，识别快，准，可以提升消费者的使用体验。其次，他们

不能识别假标，这可是要命的，假标识别不了，造假者就可以放心大

胆的伪造。

竞品对比4
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    这是别人专利的一张截图，上面清楚的说明：“大颗粒局部精确

印刷是困扰印刷界十多年的行业难题，某发明人经过多年的偿试探索，

仍未取得成功。”

技术门槛5

首先，中斑码的生产难度很大，并不是撒粉那么简单。

这个产品技术门槛高吗？需要解决哪些技术难题？



撒粉涂胶 保护涂层

自
主
开发

可变数据打印设备标签纹理采集设备

技术门槛5



      所以，中斑码的生产设备，在市场上是没有的，需要自主开

发，而且难度极大。

      其次，中斑程序的算法独一无二，识别能力大家也看到了。

大公司都没办好的事，可见其难度并不小。

技术门槛5
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盈利分析6

   ⑴为了打假防伪，很多厂商都会使用防伪标签。

   ⑵为了防止经销商的区域窜货，厂家也会使用防伪标签进行渠道

管理。

哪些客户会使用防伪标签？



盈利分析6

    ⑶赣南脐橙这种具有地理标志的特色农产品，也需要使用防伪标

签追根溯源，证明其产品的正宗性。

    剑南春、雅培奶粉、美孚润滑油、公牛插座，雷士照明，渝丰电

缆，唐纳森空气虑清器，从这里可以看出，各行各业，很多你想到想

不到的商品都有他的身影。



盈利分析6

     防伪标签用途多，客户分布广泛，使用量也非常大，一个商品

一枚标签，浪莎袜业一年就有几亿枚的标签需求；

     2020年，中国的防伪市场就高达260亿美元，我们的产品具备超

强的竞争能力，就算取得千分之一的市场份额，也有成为大型企业的

可能。     



盈利分析6

     我们的对标公司，产品没我们的先进，仅用7年时间，就从100

万的小公司，成长为年销3000万的大企业。



盈利分析6

       1、如果某企业成为了我们的客户，只要我们标签不失效，

他就会成为我们的长期客户，因为更换防伪产品，需要重新培养

消费者的防伪认知，这个教育成本是非常大的。所以这门生意只

会越做越大，客户越来越多。

1

防伪产品作为一门生意，还有下面这些好处：



盈利分析6

       防伪标签本身就是一个宣传的工具，会有很多人用它辨别

商品真假，所以它是自带流量的，不仅可以为我们带来源源不断

的新客户，还可以用流量赚取防伪生意以外的钱。

2



盈利分析6

      投资小，防伪标签的生产成本低，原材料易获得，所需的机

械设备不贵，占地面积小，自动化程度高，所以不需要较高的厂

房，人工，设备支出。

3
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融资计划7

      现在我们完成了APP和微信小程序，后台数据库的开发，完成了

标签工厂化生产的工艺流程开发，自主生产设备的开发，做出了小量

的标签样品。

标签生产设备开发
标签成品制作



融资计划7
厂房租赁

购买设备

购买原材料

开拓市场
资金用途

目前需要50-80万的资金投入，

出让49%的股权

    用于小规模的标签生产，以便给部分客户免费使用，开拓市场，让

客户的商品为我们带来真正的客户。
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