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互联网货运信息交易平台——货司拉

     广州市全司联盟科技有限公司成立于2019年，注
册资金1亿元，是全国首家采用INN创业思维模式进行
资源整合的企业，公司自主研发互联网货运平台并创
建行业品牌————货司拉（货主--司机，咱们拉）



货 司 拉 ， 开 启 便 捷 生 活 新 方 式

加入我们，你准备好了吗？
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项目概述



货运行业的发展与民生经济密不可分，相关数据部门统
计，2020年中国零担货运市场的规模为11000亿，2021
年将达到1.45万亿，是当之无愧的“万亿市场”

公路运输
73.93% 水运  

16.43%

铁路
9.62% 航空远洋

0 . 0 2 % . . . .

货运市场前景



品牌介绍

主体项目定位是货主与司机之间的
共享平台，没有中间商赚差价

货司拉品牌已经取得了国
家商标局颁发的商标证书

平台介绍

互联网货物运输平台，共享模式

建立属于司机自己的货运平台，
司机通过平台接单拉货

品牌与平台



货司拉项目可行性发展

1.经过长达两年的市场调研发现，
货运市场急迫需要一个司机
与用户自建共享平台

2.货运配送平台逐渐取代传统
同城配送形式成为新兴的物流
配送平台

2.第四代工业革命的来临加快了
民生经济的发展，货运市场
突飞猛进

1.2021年公路货运占比73.93%
成为货运主干力

市场发展 货运市场趋势



互联网新势力（抓住风口更容易成功）

2013年   滴滴打车兴起
2014年   货拉拉成立
2016年   快狗打车成立
2019年   司机联盟—货司拉成立

1.精准接单：利用LBS技术实现精准的位置服务
2.用户需求：用户众多，不分行业，私人团体，需
求广
3.方便快捷：用户一键呼叫，司机自动接单，无缝
衔接
4.品质服务：总部严格培训，司机考核认证
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市场分析



货运市场如今现状

对手情况

l 主打同城货运

l 货拉拉   单向收费  抽取司

机抽成或司机按月缴纳会

员费模式   会员费799-
1099元 /月  单笔抽成15%

l 快狗打车   单向收费   抽取司机抽成  
单笔抽成10%

l 滴滴货运   单向收费   抽取司机抽成  
单笔抽成10%

l 总结：抽成比例高，司机收入低，服

务态度差，客户和司机矛盾大，用户

体验差。

l 主打跨城货运

l 运满满，货车帮，省省回头车  这三

家现在已经合并，市场一家独大，

双向收费  客户会员费1999元 /年，

司机单笔收取信息费按订单金额。

（20元起）

l 总结：抽成比例高，运价低，司机

收入低，服务态度差，客户和司机

矛盾大，用户体验差，司机敢怒不

敢言。



司机的维权真实案例



货运司机如今真实现状

11
JAN

无搬运费 
无高速

无等候费
运费杯水车薪

越来越难抢单

投诉无门 
越来越难做

没有话语权，遭遇

不公平对待



     货车的人群基本属于文化不是很高，
没有专业技能导致就业困难
很多都是为了养家糊口才选择这个职业，
然而赚钱背后的路是那么艰难............

货运行业的不易



    其实“司机和用户”才是互联网货运平台的核心价值
    正因如此，我们也是全国唯一一个通过司机联盟建立
起来的平台，终身免收佣金制度，真正实现“车到山前
必有路，有路就有货司拉”
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项目运作与盈利



项目运营盈利关系

l 用户下单需支付  运费+平台运营费

l 司机拉货收入  :  运费

l 区域代理收入   平台运营费

l 城市合伙人收入   区域管理费

l 区域管理费：是指运营城市对管辖范

围内的所有区域进行自动化托管的费

用，包括区域数据处理，区域后台系

统运营维护等



推广方案

总公司支持抖音，头条等知名软

件的线上投放，精准匹配适用客

户，引导下载，提升下载量

通过官方账号，发布积极向上的消

息，并实时发布最新营销动态及好

的文案，建立私域流量，拉新并维

护老用户

计划在一级城市进行线下广告

投入，而且不仅有车站，电梯，

商务楼，小区等，提升知名度



每个区域招一个区域代理（为每个
区域代理做一套区域独立后台管理
系统）

职责：让他们负责开拓市场，推
广用户

该区域所有订单运营收益全部归区域代理

1.区域授权费5000元——区域授权费5000*200=100W

2.区域管理费30元/天                                        

按200个区域计算

分公司运营：             
城市合伙人招商板块（策划初期）
打造渠道划分区域招区域代理

A

城市合伙人

把整个城市划分
为一个个区域

区域代理收
益

城市合伙人



区域代理费5000元，平台以补贴形式换成
5000元电子代金券给到区域代理的账户上，
可做给用户的优惠或现金券

       区域授权费5000元01

           区域管理费30/天02
总部——10元/天（33.3%）

分公司——20元/天（66.6%）

城市合伙人收益



运营费标准

A B

车型 区域代理

小面包车

中面包车

小型货车

中型货车

3元/公里

4元/公里

4元/公里

5元/公里



l注意：司机看到的订单价

格是118元，用户实际支

付的是122元

区域代理直接收入来源
于用户支付的运营费



l 优势一

是为司机发声的平台，仅收

取最低的平台运维费用，是

司机自发拥护的平台

l 优势二

服务优势：抽成低，司机

收入高，服务质量好

优势三

持续不断的优惠：通过联盟，

和司机共同承担优惠，可以

持续不断的补贴客户

我们的优势
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合作流程
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合作流程

第 一 步 ： 达 成 合 作 : 个人签合作协议（锁定城市）
             

第 二 步  开 设 公 司 : 注册公司，办公场地

第 三 步  启 动 项 目 ： 公签合作协议

第 四 步  融 资 招 股 :
企业商业融资计划

启动公司计划

第 五 步 ： 启 动 招 商 招商计划,培训

第一轮  第二轮招商.....



项目启动

A

对公签协
议

B

城市独立总后台管理系统（包括1个总后台，3个分后台）

5W（由总部出资）

定制城市融资专用系统（用于招股东）

1W（由总部出资）

建造区域：电子地图、信息标注、区域独立后台管理系统

300元/区域（由总部出资）

定制城市招商专用系统（用于招区域代理）

1W（由总部出资）

总部支持



合伙人保证金

一线城市（4个）：保证金：5万

新一线城市（15个）：保证金：5万

二线城市（30个）：保证金：4万

三线城市（70个）：保证金：3万

四线城市（90个）：保证金：2万

五线城市（128个）：保证金：1万



投 资 低 风 险 低 收 益 快

好项目+行动=成功



抓住大数据时代下的风口更容易拥有财富
        （和你的梦想一起出发吧）

梦想 发展 未来



选择大于努力

没有梦想，何必远方？



广州全司联盟科技有限公司

期待您的加入........

2021，与您一起共创未来


