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沃停城市智慧停车综合管理服务平台

沃停是什么

沃停-用移动互联网、传感器、GIS、大数据、云计算、窄带物联网等

技术手段对整个城市停车位进行智能化管理和服务，是城市智慧停车

综合管理服务平台。

沃停做什么

城市停车管理解决两个问题：停车难、乱停乱放，沃停双管齐下。

解决停车难两种手段：增加车位供给、盘活车位存量资源，沃停两手

一起抓。

沃停做六件事：

1. 打通车位车辆信息通道，车找到车位、车位找到车。

2. 把海量碎片化车位闲置时间整合起来向社会提供共享。

3. 把分布在城市背街小巷、各个角落、临街门面前、店铺周边等海

量碎片化边角地、闲置空地改造成无人值守的智能化停车位，（新

业态我们取名迷你停车位），把城市停车最紧张区域附近小区内家

庭车位上部闲置空间改造成无人值守的智能化停车位（新业态我

们取名家庭共享车位）。

4. 城市停车数据采集、大数据分析、发布，免费建设城市停车公共

信息网络平台。



5. 帮助城市驾驶员、门面主、小区业主等有停车资源者通过沃停利

用其闲置资源（私家车位上部闲置空间、车位闲置时间、门面前

闲置空地等）赚钱。

6. 把使用沃停 APP的城市停车产业链上各个利益相关者，作为流量

入口，通过互联网思维、手段，开展广泛、深入的延伸、增值服

务。

沃停怎么做

 根据城市五种不同类型停车位其特点、属性用六种不同商业模式

和技术手段一个统一平台进行智能化综合管理服务。

 首先城市停车产业链中所有利益相关者他们的价值主张得以实现

（赚到钱），然后沃停获得利润。

沃停六种商业模式：

(1) 建筑物配建停车场（机关单位、小区内部停车场占整个城市停车

位 85%左右）停车位共享模式，盘活这一部分城市停车位存量资

源。

(2) 迷你停车位模式：沃停创新的城市停车位新业态，新增城市停车

位 30%左右。

(3) 家庭共享车位模式：沃停创新的城市停车位新业态，新增城市停

车最紧张区域停车位 30%左右。

(4) 道路临时泊车位（道路两则有关部门施划停车位，占整个城市停

车位 8%左右）智能化管理模式、



(5) 公共停车场（宾馆、商场立交桥下等对外开放收费停车场，占整

个城市停车位 15%左右）诱导模式。

(6) 互联网+停车模式。

城市停车利益相关者实现的价值主张

1.政府得以实现的价值主张

(1) 不需要占用一寸有效土地、不需要政府一分钱投入，采取市场手

段，利用闲置空间增加城市停车位供给；利用车位闲置时间盘活

城市停车位存量资源，增加城市停车位供给。

(2) 免费建立覆盖所有类型停车位城市停车公共信息平台。

(3) 沃停停车位遍布城市各个角落背街小巷，使车停有其位，乱停乱

放得到大力改善。

(4) 政府可以利用沃停道路临时泊车位智能化管理功能，对城市路内

停车位进行智能化收费管理避免国有资产流失，可以利用价格杠

杆调节路内停车流量，提高路边停车位周转率。

沃停与政府合作模式：

 PPP模式：政府出路边停车位资源，沃停投资、运营，获得收益

双方分成。

 线下政府投资、运营，线上沃停投资运营，沃停分享很少比例停

车费。

 线下政府投资、运营，线上沃停投资运营，沃停完全免费。

（5）道路临时泊车位面临大量停车费长期逃费；追缴停车费司法成

本过高。由于沃停平台覆盖城市所有类型停车位，可以利用平台采取



“不交欠费者，不得停车”的市场手段，大幅度提高自助缴费比例，

降低道路临时泊车位人工收费管理成本和欠费追缴司法成本，避免了

国有资产流失。

2. 驾驶员得以实现的价值主张

(1) 驾驶员利用沃停平台查询、预定、导航停车位，自主停车、自助

缴费等，让车快速找到停车位，避免了因为寻找停车位到处游弋，

费油、费时。

(2) 有私家车位的驾驶员：可以利用其车位上部闲置空间与沃停合作

长期租赁获得收益；当其出行时可以与沃停合作把其车位闲置时

间进行外部共享停车获得收益。没有私家车位的小区有车族驾驶

员（车停小区地面停车坪）：可以与沃停配合对其出行时间精准管

理，通过获得外部共享停车收益分成获得收益。沃停平台上驾驶

员不但是城市停车费支出者，同时也是城市停车费的赚取者。他

们将非常积极、乐意下载使用沃停 APP、小程序。

3 城市闲置空地所有者得以实现的价值主张

大量的城市临街门面主、店铺主等利用其门前、拐角周边的闲置空

地与沃停合作改造成迷你停车位获得停车收益分成赚钱。原来他们通

过摆放障碍物拒绝、防止、车辆停放，以免影响其生意，是城市停车

的对立者。现在他们将清理其闲置空地一切杂物，欢迎车辆停放，成

为城市停车的建设者、支持者。

4 小区业主得以实现的价值主张

小区地面公共停车坪，由于内部有车族车辆出行，有大量停车位闲



置，本可以供周围有停车需求的外部车辆进入共享停车。但是根据《物

权法》侵犯了业主权益，必然受到业主强烈反对。沃停平台的建筑物

配建停场车位共享模式，小区业主可以从外部共享停车缴纳的停车费

获得分成赚钱，这样他们将由外部车辆进入共享停车的反对者变为积

极支持者。

5 物业公司得以实现的价值主张

目前很多物业公司独吞了外部共享停车费，违反了《物权法》、《民

法典》，侵占了小区业主的权益，影响了小区有车族停车，必然遭到

小区业主、小区有车族强烈反对，是不可持续的。沃停的建筑物配建

停场车位共享模式，避免了上述两个问题。物业公司除了获得正常小

区停车管理收益之外还可以额外获得外部共享停车费分成收益，并获

得业主积极支持。

6 公共停车场经营者得以实现的价值主张

沃停公共停车场诱导模式，向广大驾驶员推送停车场车位信息、引

导车辆进入停车，让车位找到车，提高了车位周转率，增加了停车场

收益。

效益分析

社会效益：

建筑物配建停车场车位共享模式理论概率上相当于增加停车位

28%-32%。

迷你停车位新增城市停车位 30%左右（各个城市情况不一）。

家庭共享车位新增城市停车最紧张区域停车位 30%左右（各个城市情



况不一）。

在不需要政府投入一分钱、占用一寸有效土地的情况下，沃停平台增

加城市停车位 58-62%左右。

沃停平台五种类型停车位碎片化遍布城市背街小巷、各个角落，更加

符合住建部《城市停车设施规划导则》中公共停车场设置遵循的“贴

近需求、分散设置、方便使用”的原则，使城市停车有其位，大大缓

解乱停乱放问题。

经济效益：

1. 投入

每个迷你停车位投入 500元左右。

每个家庭共享车位投入 2.5万元左右

建筑物配建停车位停车场共享模式，每个小区匝道口改造投入 1.5-3

万元左右。

公共停车场诱导模式，每个匝道口改造投入 1500元左右。

道路临时泊车位模式，线上投入分摊在平台研发费用中。

平台研发费用 40万元左右。

投入可以采取，先易后难、由点及面、滚动发展，前期投入很小，由

前期停车费收入滚动投入逐步做大做强。

2.收益（概算）

三种模式举例说明

（1）建筑物配建停车场停车位共享模式停车场共享模式：

假设有 3000户业主的小区，有 1000个地面公共停车位，内部有车族



1000个，有车族平均每天出行时间 4小时（按照 40%出行时间计算

为 9.6小时）外部进入共享停车 4小时，每小时共享停车费 5元。则

在不影响小区有车族自己停车的情况下，小区每个车族一年收益1460

元；每户业主一年收益 1168元；既是有车族又是业主每年收益 2628

元，物业公司一年新增收益 876000元；沃停一年收益 1460000元。

如果一个城市有 10个这样小区，则沃停这一部分每年收益 1146万元。

（一次性匝道改造投入仅为 15-30万元）

2.迷你停车场模式：

某粉店老板门前闲置空地改造成一个迷你停车位，假设：该停车位每

天停车 5小时，每小时收费 5元，则 500元地锁成本回收时间 20天。

成本收回后，停车收益按老板、沃停 7:3比例分配。则在饭店老板不

需要任何投入，不需要任何打理的情况下每天收益 17.5元，一年收

益 6073.5元；除去成本后沃停一年收益 2587.5元。如果采取一批次

投入 40万 800个地锁，每 800个地锁安装时间 10天，一年运营费用

100万，滚动发展，一年周转 12次，则一年内可安装运营 9600个迷

你停车位，第一年收回全部成本后产生纯利润 1088万，第二年纯利

润 2628万。

3.家庭共享车位模式：

假设：该车位每天停车 8小时，每小时收费 5元，按设备使用年限

10年计算，则沃停除去成本后每年平均收益 7532元。家庭车位主不

需要任何投入，不需要任何打理每年相当于增加收入 3360元（按照

上部闲置空间每年 3000元租赁私家车位每月 30元物管费标准计算），



该车位物业公司每年新增收入 480元（按每月每车位另支付 40元物

业费计算）。如果一个城市有一千个家庭共享车位，沃停这一部分年

平均收益七百五十多万元。（投入方式也可采取滚动发展）

沃停运营思路

1. 沃停前期不烧钱，通过停车费盈利。

2. 后期把沃停平台 APP使用者（驾驶员、门面主、小区业主、物业

公司等）变成流量入口，利用互联网思维、手段开展广泛的延伸、

增值服务，未来这部分收益将远远大于停车费收益。

沃停竞争优势

1.行业认识：

城市停车管理，是典型的公共事业，民生工程，必须站在整个城市停

车管理角度来考虑，而不是仅仅站在停车场管理角度考虑，目前国内

还没有一家企业从这个角度研发、生产产品，从这个意义上说城市停

车管理是空白行业，沃停走在行业最前列。

2.停车产业链全覆盖：

在一个平台上即能增加车位供给，又能盘活车位存量资源，同时实现

对城市所有类型停车位全覆盖。目前国内还没有一家企业能够在一个

平台上同时做到这几点。

3 .创新新业态：

创新了两种城市停车新业态：迷你停车位、家庭共享车位。

创新了建筑物配建停车场车位共享商业模式，采取大数据精准管理方

法，盘活了占整个城市停车位 85%左右建筑物配建停车位这一部分停



车位资源，国内还没有一家企业做到这一点。

3. 颠覆了传统停车场概念：

沃停停车位遍布整个城市各个角落，无处、无时不在，使车停有其位。

就像支付宝、微信颠覆银行 ATM机一样。

沃停将成为城市停车管理新型基础设施

我国汽车保有量将持续高速增长

虽然 2009年以来我国汽车产销量连续 12年全球第一，截止 2021年

3月，我国汽车保有量汽车保有量达 2.87亿辆。但是我国千人汽车保

有量为仅 203辆，在统计的 20个国家中排名倒数第四位（17位），

美国 2019年之前千人汽车保有量以达 837辆，日本也有 591辆，如

果要达到日本水平我国还有 5.48亿辆缺口，如果要达到美国水平，

则还有 8.95亿辆缺口。汽车工业作为国家战略性支柱产业随着我国

建设社会主义现代化强国第二个百年奋斗目标的逐步实现，将持

续保持长期高速增长，我国汽车保有量达到发达国家水平完全可

以预期。我们必须对此做好充分准备。

我国城市停车位将越来越紧张

虽然住建部 2017 年发布了《城市停车规划 GBT51149-201》国家标

准对新建建筑物停车位配比提出强制性要求，但是随着我国中等收

入群体比例提高、城乡区域发展差距和居民生活水平差距缩小尤其是

随着乡村振兴、2020 新一轮汽车下乡等政策进一步落实、农民人均

可支配收入持续增长及道路基础设施日益完善，广大农村地区汽车保



有量将出现大幅度增加，农民开车进城办事将成为常态，会进一步加

剧城市停车位紧张。虽然近几年政府出台了各种鼓励修建停车场政策，

投入大量土地、资金修建了大量停车场，但停车位供给远远落后于车

辆增加，停车难、乱停乱放不但没有受到遏制，还有愈演愈烈趋势。

我国人口众多，城市土地资源匮乏，不可能提供那么多土地来满足城

市停车位增加，停车难、乱停乱放将成为城市不可承受之重。

城市停车行为的特点

高度碎片化是停车行为最大的特点，空间上高度碎片化、随机性：

城市各个角落均有停车需求；时间上高度碎片化、随机性：车辆随停

随走。这意味着此时此地，城市同时存在大量空闲停车位和寻找车位

的车辆，如果能够精准匹配这些车辆、车位，将大大缓解停车难、乱

停乱放。

沃停-城市智慧停车综合管理服务平台将成为城市停车管理新的

基础设施

城市停车管理涉及千家万户、社会民生方方面面，是新鲜事物；是

一个复杂的系统工程，传统的仅仅通过修建停车场等简单方法无法解

决问题，必须结合我国实际情况、停车行为内在规律，多维度、全方

位综合施策，建设城市智慧停车综合管理服务平台作为城市停车新型

基础设施来支撑整个城市停车管理，以解决城市停车管理三大难题：

汽车保有量持续增加、停车位数量越来越紧张、停车行为高度碎片化。

2016年 12月 24日当时住建部长陈正高在回应第十二届全国人大常

委会联组会议专题询问时，是这样回答全国人大常委们关于“停车难”



的问题：“产生停车难的问题原因很多，其中一个重要原因是对家庭

轿车爆发式增长准备不足、政府准备不足、社会准备不足、居民准备

不足、市场也准备不。”今天我国已经进入新的发展阶段，随着我国

社会主义现代化强国第二个百年奋斗目标推进，只有建设城市停

车新的基础设施才能应对未来日益严峻城市停车管理局面。必须

从现在开始未雨绸缪，以免再一次犯对未来准备不足的错误！沃停-

城市智慧停车综合管理服务平台建设将成为我国城市停车管理有效

解决手段和新基础设施。

选择沃停的理由

一．城市停车管理行业与传统停车行业完全不同，后者是指某个停车

场或某类停车场设备生产、运营，是充分竞争行业，是红海。后者迄

今为止，是一个处于爆发式增长前夜的空白行业。

二．城市停车管理是一个高频、刚需的行业。

三．城市停车管理是城市治理政府高度重视、支持的行业。

四．我国未来汽车保有量将持续增加，达到发达国家日本水平指日可

待，也就是在我国今天汽车保有量 2.9亿辆基础上再增加 5.48亿辆，

试问，如果没有沃停，城市怎么承受！所以沃停将是历史必然选择！

也是你的正确选择！

需求

1. 诚邀有志于我国停车事业有共同价值观的各路英雄、团队加盟入入

伙

2. 愿与有志于城市停车管理的优秀企业精诚合作共创伟业。



3.天使投资

联系人：伍剑 电话 13607447252，13607447217.微信 13607447252


