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解决的痛点

◆开创一档有影响力、接地气的大型体育赛事！激活潜力巨大的国内市场！

◆解决运动员缺乏职业安全感，缺乏再就业保障的顽疾，吸引更多的人才加入，

提升几大球类运动的整体实力，实现世界杯梦想。

◆帮更多人开拓更多的收入渠道，让人们拥有更多的就业选择。

◆改变人们的“躺平”、“宅”文化，培养运动习惯，改善精神面貌、增加社

交机会。
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解决的方案

用高额奖金和各类
排名吸引更多人参
赛，并关联群众基
础。将大赛打造成
《超级碗》那样的
现象级赛事

扩大市场规模，当
参与人数足够多时，
整个行业生态就能
进行自我优化，实
现蓬勃发展。

完善行业培训机制、
创新岗位回报机制，
最多可创造数千万
个行业相关的就业
机会。

建立全民运动平台。打造全国大奖赛、降低赛事门槛，培养大量运动员和相关专业
人员，建立健全相关配套产业。培养百姓运动热情和观赛习惯。

·
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市场规模

我国体育产业GDP占
比仅2.6%，却也有近
3万亿市场，而且还有
巨大的提升空间。

今年是个体育年，
整个行业的发展潜
力巨大。

用互联网思维、创新
模式颠覆传统运动形
式，抢占蓝海市场

为2.4亿单身人口提
供一个高效的运动
社交新模式。
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运营模式

为用户高效定制便捷、实
惠的运动方案。为用户一
站式解决组队、PK、场
地和装备的需求；并为商
家提供一个包含大量精准
客户的电商平台；为场馆
提供更精准的获客渠道。

组织全国大奖赛，把参赛门槛
降低，吸引大量人才加入，通
过高频率、分段位的比赛筛选
出可造之材，加以鼓励和培养，
打造一档高水平、接地气的大
赛，并孵化出一批具有超强影

响力的体育明星。

大力开发各种体育项目比
赛和各路体育明星的商业
价值，并借助赛事和明星
以及平台的流量打造孵化

自己的运动品牌。

发
展

扩
张

中期前期 后期



用利益关联产
生病毒式扩散
效果，快速增
加用户数量。

创办全国大赛

打造运动品牌

开发商业价值

拓展海外市场

大力开发头部
运动员和高段
位赛事的的商
业价值。

利用赛事、运
动员和平台的
优势建设自己
的运动品牌。

模式成熟后迅速
海外扩张，创办
世界级大赛，抢
占国际市场。

发展规划
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商业模式

用户

消费

平台

大赛

运动员

自创
品牌

产品商

场馆
组
织

孵化

通过平台
推广销售

代言

通
过

赞助

流量共生

销售

关
注

支持

用户路径

主动行为

行为反馈

流
量
共
生

价
值

流量 吸引

鞋服、饮料、
装备、周边

包含



广告费、代言费、
周边产品版权、
转会费等。

数亿日活的精准
领域平台，可通
过商城广告推荐
费；场馆的返利

等获利。

赛事转播费、广
告费、票房、周
边产品等。

鞋服、运动装备、
运动食品、饮料、
周边产品的生产
销售。

产 品 及 收 益 点

成 本 项

研发、平台建设、运营推广费用 30%
赛事成本费用、人员培养费用 60%

品牌建设费用、品牌运营费用 10%

产品运营

20% 25% 20% 30%

高端赛事 互联网平台 高级运动员 运动品牌

保险

让参与某些高对抗
运动的用户针对每
场/次比赛投保，可
产生大量现金流水

5%



竞争对手

离群
消费

沉沦
颓废

积极
健康

参与
获益

网游

短视频

平台
参与
度低

影响
力小

影响
力大

参与
度高

电竞

赛事

线下赛
CBA

世界杯

NBA

中超

全民
运动

体育
赛事

影视

电商

全民
运动

友谊赛
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竞争优势分析

积极健康，能促进体育事业和地方经济的发展，
符合党的方针、国家的利益。

创新模式，紧密结合群众，参与度高，互动性
强，符合大众期待。

影响力大、回报率高，符合投资者和合伙人
及商户们的利益追求。

竞争优势
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足球运动作为世界上受众最广、羁绊最少的一
种文化符号，是企业实现国际化最好的突破口！

冬奥会、亚运会、世界杯轮番轰炸，但我们参
与度并不高，市场长期处于饥渴状态！

01



推广计划

主打话题营销、关于足球，总有炒不完的话题

话题营销之：
“三个小目标计划”

第二个小目标

第一个小目标

第三个小目标

设置冠军奖金为1亿元的足球大赛，
开赛条件设置为“平台注册运动员

人数达到100万”

与足协达成“三年之约”，三年后
组队挑战国家队，彩头就是世预赛
参赛权，如我方输则出资1亿元作
为赔罪。

国内任何队伍排名进入本平台的世
界排名前100强，奖励1亿元。

（企业成熟阶段）



资金需求

市场费用 研发费用 管理费用 固定资产

网络推广
地面推广
广告制作

软件开发
运维保障
技术支持

人员工资
房租水电
公关办公

计算机
服务器
办公设备

资金需求
1000万元

⚫ 完成产品开发
⚫ 用户数量达5百万
⚫ 参赛人员达100万
⚫ 足球赛事开启

半
年

⚫ 开启足球高段赛事
⚫ 用户数量达1千万
⚫ 参赛人员达5百万
⚫ 建立运动品牌

天
使
轮
融
资

半
年

A轮融资

出让20%股权

B轮融资

⚫ 开启足球售票赛
⚫ 用户数量达1亿
⚫ 参赛人员达1千万
⚫ 组战队挑战中超

C
D
轮
融
资

一
年

2026
年IPO

⚫ 开启其他赛事
⚫ 用户数量达4-6亿
⚫ 参赛人员达2千万
⚫ 组队挑战国家队

一
年



融资计划



联合创始人
虚位以待

黄云

联合创始人
虚位以待

创始人、CEO
CTOCFO

⚫ 年龄：32
⚫ 极具想象力和行动力的开创者，

坚韧顽强，具有丰富的管理经
验和创业经历。

⚫ 负责团队建设、企业管理、战
略规划、宣传推广、文化建设
等

⚫ 年龄：
⚫ 应具有相应的专业知识、职业

经验和专业素养
⚫ 职责定位：公司理财与金融市

场交互、项目估价、风险管理、
战略规划等

⚫ 年龄：
⚫ 经验丰富、技术全面
⚫ 职责定位：负责技术储备、

产品设计、软件开发、系统
维护、战略规划等

团队介绍



《全民运动》

谢谢！
让所有人都能享受运动

2022年1月17日

联系人：黄云 电话：18620450365


