
一次性压缩洗脸巾



• 压缩洗脸巾介绍：

• 迷你小巧，更便于携带，糖果包装，方便卫生，环保材质

• 精选天然植物纤维，90g/m²加厚F纹路，24*30cm加大尺寸

• 质地柔软舒适，高度吸水锁水，不掉毛絮，不刺激不致敏

• 成人、婴幼儿均可以使用

• 使用方便，湿水3秒即可膨胀使用，更人性化

• 可替代传统毛巾用于日常洗脸洗护，更方便卫生，避免传统毛巾反复
使用滋生细菌的危害



• 压缩洗脸巾市场前景
• 毛巾反复使用易滋生细菌，一次性洗脸巾逐渐被消费者喜爱、认可，

因其干净、卫生、使用方便、使用成本低廉，经过10年的发展，目前
已成为年轻女性顾客日常必备消耗品，80-00后顾客群体普及率高达
70%以上，市场容量每年仍保持100%以上的速度增长。

• 压缩洗脸巾因其压缩工艺、小巧便携、独立包装，使产品不直接与空
气接触，从而有效地避免了产品污染，受到了广大消费群体的喜爱，
成为外出、旅游、出差的必备佳品。

• 随着电商的高速发展以及抖音、快手等直播带货的流量加持，产品推
广不再局限于线下实体店，产品的销量迎来了爆发式的增长，压缩洗
脸巾因其特有的特征，深受电商、带货主播的喜爱，2019年爆火之后
每年以500%以上的增速快速增长。



压缩洗脸巾传统生产工序

• 打片折叠       压缩       糖果包装   装袋封箱



压缩毛巾全自动生产线

折叠、压缩一机完成 包装、装袋自动完成



压缩洗脸巾行业痛点

• 因其之前压缩工艺未能实现全自动化生产，工序复杂，需要大量的人
工，属于劳动密集型工厂，工人流失率高，工人生产有较高的安全隐
患。

• 因受折叠机机头尺寸影响，传统折叠机只能生产固定尺寸产品，如生
产其他规格产品，只能多台购买折叠机。

• 作坊式工厂生产环境不达标，生产的产品无品控。

• 因其市场需求量巨大，属于高速增长品类，受到很多创业者的关注，
生产没有技术壁垒，从业者能快速上手，同行竞争激烈，面临各行业
都面临的困扰：价格战！价格战！价格战！



我们的优势

• 行业深耕5年，打通各个供应链环节，原材料、包材等成
本压缩在最低，和供应商保持良好的合作关系，可以拿到
很多厂家拿不到的资源（账期、保价协议等），保持充足
的竞争力。

• 与行业内优质客户始终保持长久沟通合作，客户嗅觉敏锐，
销售体系成熟。

• 做供应链期间，和同行工厂经常深度沟通工厂管理、产品
成本、市场前景等，积累了广泛的人脉资源，同行调货订
单较多。



我们的目标

• 2年内生产线补充到20条，产能增加至40万
包/天。

• 2年内占据40%以上的市场容量。

• 压缩洗脸巾单品做到行业内TOP1厂家。

• 整合所有资源，将产品做到极致。



客户部分展示



同行调货部分展示



阿里巴巴批发30天成交额2300万
以上



目前义乌有超过1000个团队都在
做这款直播带货



找志同道合的合作伙伴共赢未来


