


Contents



B2B外贸客单价高，一单从几千美元
到几百万美元等，利润也高于国内市
场
有出口退税，直接增加利润
轻资产运营，不需要建工厂、不需要
囤货
好的细分赛道，做一单或一个优质客
户就能收回全部投入

外贸客户复购率高，关系越久越稳定
一个细分赛道做到TOP3，就是长期
印钞机

客户下单即付定金，发
货前付尾款
不是烧钱等回报，每笔
订单都有正现金流

TOP3



在细分赛道里做内容沉淀——不
追着客户跑，让客户找到你、认
定你。

展会：砸几十万摆个摊，客户聊完就消失

B2B平台：同行扎堆比价，利润越拼越薄
谷歌广告：钱一停流量就断，关键词越卖越贵

自己养团队：人走了，客户也带走了

传统外贸的打法，正在失效：



近20年互联网营销实战经验
自创外贸营销品牌Top3Niche

目前自己操盘一个细分设备领域项目



 

 自营细分设备项目，年千万级业绩，模式已经跑通了，不是拿你的钱来试错。

已验证：

一句话：

你出资金或业务能力，我负责让客户源源不断找上门。技术和成本是我的护城河——这个配置，你很难找到第二个人
愿意拿出来跟你合伙。

同样的推广效果，我的成本比同行低一半以上。同样一笔
启动资金，别人一年就扛不住了，我能用两年、三年以上，
直到项目稳定盈利为止。别人是烧钱，我是用最低的成本
拿最准的客户。

近20年全网推广实战积累，形成了一套完整的内容体系和打法。
这套东西不是报个课、招两个人就能复制的。有这个技术的人，
要么自己单干，要么看不上合伙模式——你很难找到第二个愿
意拿出来跟你合作的。

别人做推广是花钱，我做推广是省钱+拿结果。这套体系我打磨了近20年，同行抄不走、学不会。



角色 股权比例 职责

我 51% 营销推广、技术、运营、扛后续成本

纯投资合

伙人
30-35%

纯出资，不参与运营，跟踪结算即可；剩余15-20%留

给核心业务员

投资+业

务合伙人
49%

出资 + 负责成交/业务管理。这49%由你全权支配——你

自己谈单或自行招募业务员皆可，业务人员管理由你自行

安排，我除了跟业务员对接营销相关工作其他不干涉



模式一：合伙模式（参与运营）——占49% 模式二：投资模式（不参与运营）——占30-35%

51%%
你占

%
我占

你懂外贸、有产品经验、能亲自做业务或有业务员

业务接待、报价、谈单、成交、交付

推广获客、内容运营、技术

各司其职，互不干涉。我不管你怎么报价成交，你不管我怎么获客花钱。我负责送客户，你负责变订单。纯远程协作，无需同城。纯投资只监管订单，
不插手日常。前期筹备及后续需配合事项，另行协调。共同目标：把利润做大。

本PPT为公开招募版本，具体分成比例、分红细则等以双方签署的正式协议为准。

有闲置资金，不懂外
贸或不想亲自操盘

只管出资，跟踪订单
结算，可监管业务

搭业务团队、扛后续
所有成本、负责全盘
运营

投资人占30-35%，业
务人员占15-20%，我
占51%



低于这个数，推广打不透，获客成功率大幅下降，对你
对我都不负责任。

市场再大、竞争再激烈，80万以内基本都能打透，不
需要更多。

这笔钱全部花在营销推广获客上，通过我的低成本能力能维持2-3年，2-3年内足够产生利润，用利润维持或放大后续运营推广，
从而使项目正向循环运转





   



有闲置资金，
但找不到好项目的人

想投副业，
不想把钱放银行贬值的人

看好外贸赛道，
但自己不懂怎么入手的人

外贸老板/工厂老板
懂产品懂成交，缺稳定询盘

外贸SOHO
擅长成交，找客户太累

有资金实力、想通过投资
获得长期被动收益的高净值个人







你提你的意向产品
/赛道/类目，没有
的话我分享几个我
看好的类目你看是
否合适；以及你想
要的合作模式。

我评估双方认可
的赛道空间和你
的匹配度，你评
估我的能力

电话或当面交流
沟通，确定一些
细节

签正式协议，完
成启动投入

 我搭体系、做推
广、开始获客，你
等着客户上门或跟
踪结算



https://www.top3niche.com/

