
四川九时区科技有限公司
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软著 商标
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9时区是一款约酒交友APP，用户在APP上可创建酒局，参与酒局。基于线下见面喝酒为目的的新一代陌生人交友APP。为酒吧客

人解决约人喝酒难题。喝酒的人是孤独的，喝酒需要酒友。酒吧是社交，但是酒吧难社交。目前酒吧社交还停留在熟人社交阶段。

我们的APP能为酒吧从根源上解决交友问题，为酒吧带来大量订单。用户喝酒是为交友而来，并非为了酒。引领潮流，打造干净、

纯粹、透明的社交空间。健康饮酒，健康交友！圈层交友，精准匹配。在大量市场调研和小程序试运营的基础上，验证了其可行性；

酒吧圈的高频低额消费有巨大的市场规模。团队由一群大师级合伙人组成，他们是顶尖人才、头部精英，拥有丰富的经验和匠心打

造的能力；我们对代理、营销、酒吧、领队、气氛组和推广员、部分供应链等持开放合作态度，与各个渠道共同发展。目标用户：

酒吧玩家，大部分18—28岁，以及少量的28—38岁高消费圈层。让用户迅速约到酒局，解决信任危机，避免骗局，降低组局时间

成本。

亮点：

可行性：大量市场调研与试运营，可行性已验证。

挣得多：酒吧行业高频高额消费，市场规模大，模式能复制，公司能上市。

资源丰富：目前已拥有：浙江、上海、成都、西安、重庆、绵阳、南充等地区的酒吧及营销资源。

安全约酒，透明消费！



孤 独 就 像 糖 尿 病 ， 越 发 严 重 ！
组 局 喝 酒 是 胰 岛 素 ！ 药 不 能 停 ！



熟 人 社 交 是 假 社 交 ！
喝 个 酒 还 要 自 己 带 朋 友 ！

还 有 王 法 吗 ？



Soul没 有 灵 魂
陌 陌 没 有 少 妇
探 探 也 探 不 到
主 播 不 是 宝 贝
积 目 只 有 充 值

夜深人静，孤独袭来！



美女想有人陪喝酒，你也想，但是你们找不到对方！
美女在酒吧想被搭讪，你也想搭讪，但是你不敢！



地点，时间，人物——故事开始！

匹配或创建酒局 选择到店时间 组局成功



一个人变成一群人！夜太美！



用户花了酒钱，买了开心！
酒吧赚钱，代理赚钱，股东赚钱！

孤 独 是 十 级 疼 痛 ！
组 局 喝 酒 是 强 痛 定 ！

一 针 下 去 ， 迅 速 止 痛 ！
酒 水 有 价 ， 酒 友 无 价 ！



没 有 好 项 目 了 ！

餐饮难，美团挣钱，店家累死累活！

开车难，滴滴挣钱，司机累死累活！

视频难，抖音挣钱，视频公司累死累活！

直播难，抖音挣钱，直播公司累死累活！

酒店难，华住挣钱，酒店老板累死累活！

地产难，银行挣钱，地产老板累死累活！

酒吧难，女人挣钱，酒吧老板累死累活！

代驾难，代驾APP挣钱，师傅累死累活！

无 路 可 走 ！ 逼 上 梁 山 ！



我 们 是 良 心 企 业 ！ ！

资本压榨！天地不仁以万物为刍狗！

抖音本地生活，直播，短视频。支付宝本地生活……

美团代理，菜鸟驿站，餐饮加盟，酒吧连锁……

都是卖地图，都是压榨代理商，没有人管你死活！

我 们 是 草 根 出 身 ， 理 解 民 间 疾 苦 ！
不 压 榨 ， 不 剥 削 ！ 只 为 拯 救 ！



四 两 拨 千 斤 ！ ！

不用广告！不用员工！不烧钱！

超级分润体系，用户自动裂变！

超级精准用户群，推广简单，快速拉新！

有实力，有策略，不用地推，酒吧商家主动来签约！

超级代理体系，推广分销体系，合作伙伴给你交钱，帮你干活！

好项目，一劳永逸！

独家，无竞争！不费力！

一 切 砸 钱 的 生 意 都 是 老 牛 拉 车 ，
活 活 累 死 ！



目前社交新零售领域最先进的商业模式是S to B to C，可以借助社交网络，实现

低成本的引流，形成爆发式的增长。

从用户角度看

1.解决安全泡吧

2.解决约会刚需

3.解决用户孤独

4.解决精神需求

5.解决透明消费

从行业圈内看

1.整合了酒销职业

2.扩大酒销利益面

3.整合气氛组

4.解决无效陪酒

5.解决酒吧养酒销

从商业角度看

1.这是刚需

2.这是人性

3.发展空间大

4.是高暴利行业

5.成为部分供应

链接入市场入口

从政府角度看

1.提高内需

2.促进消费

3.规范夜经济

4.成为公安网

监部实时定位

及追溯源头协

助办案的工具

品牌目标：用户只要想约酒组局就瞬间想到【九时区】
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用户需求调研

用户问卷调研

用户调研

市面上主流社交平台

竟品调研。

竟品调研

产品主要功能展示

产品页面

群组组局测试

小程序组局测试

市场测试

团队成员

已有资源

团队资源



用户的心声和需求，

就是驱动我们的动力

用户需求

代号 性别 职业 年龄 月消费 地区 组局原因
Ww 男 老板 28 5w 绵阳 认识新朋友
Xz 男 老板 31 5w 绵阳 认识新朋友
Lq 男 夜店老板 45 5w 绵阳 认识新朋友
林 男 工程师 22左右 3000 绵阳 认识新朋友
黑桃 男 22左右 2000 绵阳 认识新朋友
Come 男 22左右 2000 绵阳 认识新朋友
Wgx 男 22左右 2000 绵阳 认识新朋友
W 男 学生 18 4000 绵阳 认识新朋友
Zc 男 老板 32 3w 绵阳 认识新朋友
Forget 男 餐饮 22左右 1500 绵阳 认识新朋友
W 男 药业 22左右 1500 绵阳 认识新朋友
Zj 男 夜店 25左右 1500 绵阳 招聘
Yz 男 夜店 20左右 1500 绵阳 招聘
Hxb 女 无业游民 20左右 1000 绵阳 认识有钱男的
Shiyi 女 无业游民

离异
30左右 1000 绵阳 认识有钱男的

Xx 女 夜店 22左右 1000 绵阳 下班无聊
Ll 女 夜店 22左右 1000 绵阳 下班无聊
Rt 女 夜店 22左右 1000 绵阳 下班无聊
Ss 女 足浴 35左右 200 绵阳 喜欢热闹
Xiaobai 女 人力资源 22左右 500 绵阳 拓展人脉

认识帅哥
Zn 女 无业游民

未婚
28左右 500 绵阳 认识帅哥

找男朋友
Nskd 男 销售 22左右 1500 成都 认识新朋友
Mcc 男 培训 28左右 2000 成都 认识新朋友
Xx 男 房地产 25左右 1500 成都 认识新朋友
Yy 男 学生 20左右 1000 成都 认识新朋友
Nw 女 家庭主妇

感情不和
25左右 200 成都 心情不好

Ft 女 夜店营销 20左右 500 成都 客户互动
Ss 女 无业游民 23左右 500 成都 贪玩



信息来源：

https://www.wjx.cn/report/7820711.aspx 

问卷星调查去酒吧的大学生用户群体：

分别从

1、性别占比

2、几个人去

3、为什么去

4、消费金额

四个方面显示数据

用户问卷
男女占比：显示女性偏多，说明肉多狼少。 去的人数：显示多人去占比偏高，说明都是约局组局。

消费占比：显示两三百消费多，符合大学生消费习惯 去的理由：不管什么理由，本质就是约。



核心竞争力：

1.安全组局，放心约会

2.上午约局，下午就见

3.智能匹配，透明付费

4,自建酒局，掌控全局

5.邀请好友，爽约保障

竟品调研



右图：

市场测试群组局

小程序组局测试

证明市场为通畅

小程序以及群组
局市场测试（例）



右图：

独立小程序测试

证明市场为通畅

独立小程序测试



基于同城酒吧约酒交友

的APP：

1.AI智能匹配约酒；

2.严格管控，打造干净 

纯粹透明社交空间；

3.高效组局，高效交友；

产品主要功能

赛博朋克风格问卷引导 匹配或创建酒局 选择到店时间 组局付款成功 私密聊天



产品迭代方向：

1.基于用户体验

——AI智能

2.基于B端数字转型

——商家工具

3.基于用户创造价值

——web3.0

产品后期规划

在使用过程中，平台可以生成一个数

字人，帮助你聊天，为你节约时间，

筛选出跟你灵魂最相近的TA。你空闲

时间可以通过聊天记录直接约会。

基于核销账单的工具之上，为商家

优化完善数字化转型，让老板在手

机上，实时看到酒吧营业状态，以

及爆品销售状态，随时优化供应链。

基于用户可创造价值点，我们打造

一个用户可以独立创作的空间。

并打上唯一标识，使其变成唯一性，

可追述性，接轨互联网趋势。



主要团队介绍：

团队完整、专业、非

常匹配约酒交友项目。

团队成员

2006 软件开发公司 创始人

2016 商会帮帮商务社交APP

2018 千芊婚恋情感社交小程序

2019 接口引擎eapie

2019 openshop商城系统

2020 天香国际KTV创始人

李奔腾

CEO+CPO

宗教学博士

浙江积分宝控股有限公司执行总经理

三家大型企业高管管理经验

三家社交平台互联网公司管理顾问

餐饮甩条街、7采品牌创始人

旅行社交旅小二app创始人

张伯乐

执行CEO

9年资深互联网运营专家

深耕涉猎设计+垂直行业

2021年谋直播平台创始人

6年独立操盘多个社交平台

运营过千万级用户，月流水

超1亿社交平台

2016年搭建3家媒体公司

曾杰

COO

打造国内最早进口母婴产品供应链

国内最早从事直播电商的团队，服务众
多国内知名品牌，罗蒙，杉杉，三只松
鼠，恒源祥等

最早的互联网供应链金融机构，服务众
多中小企业

品牌矩阵直播设计沉淀

国内最早平台短视频矩阵联盟创始人

本地生活平台短视频，直播矩阵机构

朱一鸣

联席CEO

十来年互联网技术经验，
北京联想，中航等大企经验
多年技术团队管理经验
专注单身社交行业四五年

操盘运营两个社交平台，月流水过千万。打造过用
户过千万，月流水千万级的某短视频社交平台。亿
启行科技，铂影传媒等公司创始人。伴鱼社交交友
平台创始人。

彭文财

CTO

贵州众创酒业联合创始人

负责茅台系列酒开发渠道

资深渠道开发招商经验

资深销售团队管理培训

5年资深行政HR经验

何国芬

CHO

六年多的前端开发经验，精通vue ，

uniapp,React Native，flutter 等混合开发，

能快速适应新技术并将其应用到实际项目中，

互联网行业从业多年，对前端技术有深入的

了解，擅长解决开发中的难点和问题。

凌胜华

前端工程师

资深Java开发工程师，6年
开发经验，曾担任过多款
app的架构师和后端开发，
对后端开发有自己深入的理
解，立志在社交领域闯出自
己的一片天地。

吴锐

后端工程师

操盘过sayhi 音遇 音你 可乐 雪碧 
等十余款语音直播社交产品 月均交
易额5000余万元，稳定发展四年余

原天津现在金融CMO，深圳大咖互
联网金融CRO

上海中赢金融集团内控副总裁

2015年金融电竞跨业合作联合腾讯
举办线下女主播大赛，动漫嘉年华

2017年任职某语聊平台首席运营官

刘颖

CSO



1.种子用户

2.地推团队

3.代理意向

4.战略合作

5.供应链渠道

团队已有资源

种子用户：
多个种子用户群。
地推团队：
全国100多个城市合伙人地推团队资源，可随时进
入地推商家入驻。
代理意向：
积累了各地代理意向人资源。
渠道资源：
往写字楼送桶装水渠道，可覆盖广告。
战略合作：
成都能力一般文化传播有限公司，是为全国酒吧
输送专业培训的气氛组、DJ等人员。
成为九时区深度绑定战略合作伙伴。
供应链合作：
已谈好 高蛋白蚂蚱供应商、预制菜其中的下酒菜
品供应商，开盒即食产品。
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市场数据预算

代理收益

1. 总部挣200城的钱，所以单城市收益低于代理。

2. 总代非常暴利，但是付出也不少，上海的总代收入月入187万，但是要管理几十个代理商，还得组建员工团队，所以

不用羡慕总代，收入不是老板一个人的，一个人做不了这么大。

3. 城市越大，总代的功劳和难度越大，因此收益超过代理。

4. 城市越小，代理越少，总代基本上是躺赚，因此总代收益低于代理（账面上）。

5. 实际上，总代可以兼任代理，双份收入，甚至不需要代理，自己招聘员工来做，决定权在总代手上。

数据解读



市场数据预算

总部收益 200城规模

1. 收益代表月收益，中位数根据6个城市中间指标城市算，酒吧和用户代表总值（不是月增量）

2. z代表以中位数*200计算，p代表以平均值*200计算

3. 本数据代表200城铺满后的总值

4. 总部收益1%代表持股1%股东的月收入，非常棒，14--50万，可以躺平了，0.1%股份都可以躺平了，这只是每个月

分红收益，还没算股份增值。如果将股份卖掉，差不多是投资额的10--1000倍（看什么时候卖）。

5. 格局打开，互联网企业3年成功，5年上市，不需要等到老了才能躺平。

数据解读



市场数据预算

计算依据：城镇人口是指居住在主城区的人口，不包含郊区和农村，代表酒吧消费人群

按照右侧指标测算，尽可能往少了算，非常保守

其中酒吧订单分润20%，根据调研最低10%，最高50%，平均值30%，再保守算20%

根据：酒吧覆盖20%，订单占有20%，订单分润20%

全部范围是指：计算200个地级市，目前全国合计295个地级市

相当于：平台总订单占全部酒吧订单4%，总分润占全部酒吧收入0.8%（千分之8）

各城市总览 总部视角

酒吧订单分润比例 20%
酒吧覆盖率 20%
订单占有率 20%
用户覆盖率 2%
用户发红包概率 10%
单人月发红包金额 500
红包手续费 4.4%
推广员人均推广用户数 20

代理指数
多少签约酒吧配比1个代理 20

**具体算法非常复杂，本文档没有讲解，欲知详情，请咨询了解



1.全国酒吧数量超10万家

2.全国饮酒用户4.5亿

3.酒吧饮酒用户为80、90、

00后这三类人群。

4.艾媒网显示单次小酒馆

消费100-300占比80%。

市场数据计算

据不完全统计全国超10万家酒吧正在营业

中国酒业协会数据：1.2亿过量饮酒用户，可推算出饮酒用户数量为4.5亿。

新浪统计：喝酒人群中，喝洋酒
年龄阶段多数为18-40间。

天猫国际年货节数据显示：
18-29有一半人购买了洋酒，
其中80后为主力消费人群，
90-95后占比四分之一。

95-00后去酒吧消费占比56.68%，
25-34岁去酒吧消费占比27.27%。
另去酒吧不喝酒的用户占比29%



1.市场总蛋糕2000w用户

总蛋糕为每月7.9亿。

2.覆盖20%市场蛋糕为15亿。

3.按20%覆盖率，再按30%消

费率，平台月收益超3000万。

精确计算市场

通过市场调研算出市场用户数为2566w，我们除开这些去酒吧不喝酒的人，只计算去酒吧喝酒的近2000w用户。

按市场20%覆盖率，所有人消费平台月抽佣超1亿毛利。 按市场20%覆盖率，其中30%消费用户计算，

平台月抽佣超 3000w 以上毛利。



1.酒吧返点行情40%-60%

2.洋酒返利最低20%

3.总代理利益计算

月抽佣92万

4.普通代理利益计算

月抽佣4.6万

代理市场计算

酒吧返点一般为40%-60% 单卖洋酒返点最低为20%，因为洋酒的毛利率可达300%

城市总代理：按总代理旗下20名普通代理，每名代理邀约入驻平台20家酒吧，每家酒吧每天组2局，按一个用户每月喝4次酒，

按最低抽佣20%计算，每个月有92万的毛利。另外还有7万的发展收益。

普通代理：按每名代理邀约入驻平台20家酒吧，每家酒吧每天组2局，按一个用户每月喝4次酒，按最低抽佣20%

计算，每个月有4.6万的毛利。另外还有2万的发展收益。
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1.产品功能成品

2.已进入内测

产品进度

现阶段产品已经进入内测阶段，计划7月中旬进入公测；

计划在公测之前，代理入驻和酒吧入驻计划5个试点城市，200家酒吧入驻。



不同角色在平台变现

用户：二级分销用户
消费流水；

组局达人：组局分佣
代理结算；

普通代理：抽佣签约
商家内消费流水

总代理：抽佣授权城
市所有消费

工会：“主播”抽成

“主播”：拿礼物抽成
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另外商家、供应链入驻提供：营业执照、食品安全许可证、消防安全许可证、法人身份证、法人联系电话等信息。

产品安全

法律安全

用户安全

舆论风控

安全风控

严格管控，实名认证，一人一号，

违规处罚，机器审核+人工复审，

提醒接收用户，处罚发送用户。

一键呼叫保安，一键报警，一键呼

叫代驾、打车，到家报平安确认。

用户条款，隐私条款，加密存储。

媒体团队，对负面信息澄清和回复。

不做删帖，正面应对。

报备公安网监，NLP技术语义识别，

联网网监部，及时提供定位、关联
用户。

以井喷式市场爆发，竞争对手来不及做出市场反应；

市场份额计划快速覆盖20%，预留80%市场用于竞争缓冲；

永远都走在市场前面，资本资源赋能，直接注入我们变现更快。

竞争对手风控
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种子 目前 加速筹备 个人 7% 例如1%开始

天使 代理覆盖5城市 政策支持 机构 1000万 10% 100万/1% 0.9%

A 代理覆盖10城市 加速发展 机构 1亿 15% 666万/1% 0.6885%

B 代理覆盖200城市 加速发展 机构 5亿 15% 3330万/1% 0.5852%

C 用户量达1000万 准备上市 机构 15亿 15% 1亿/1% 0.4974%
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投入回报周期

第6个月回本分红

回本投资本金，按计划进入分

红期。

2-3个月投流进A轮

集中打样板数据模型。

进入A轮融资。

2-3个月自然裂变

前三个月公测时期，自然裂变，

修复bug优化迭代必要功能。

虽然计划机构资本进入，但市场占有率只做保守预估。



发展规划

阶段 时间 目标 用户量
筹备 2022年 已经完成：市场调研、商业模式测试、客户端UI、功能文档、前后端基础代码、部分页面代码、战略规划、

代理模式、技术合伙人团队
1 2个月 完成APP开发，运营筹备。 

办理：ICP、互联网文化经营许可证
标准化建设：财务、税务、法务、风控
信息化建设：OA、erp

2 第2--6个月 开始招募代理商。完成200个城市代理商签约（代理费收入2000万起） 100万
3 第6--10个月 天使轮融资1000万，主要目的不是要钱，是要关系 1000万
4 第10个月--

第2年
升级2.0版本，增加商家收银系统
办理：商家收单资质（银行对接）
代理商覆盖300城市（代理费收入5000万起）

2000万

5 第3年 用户高速增长、A轮融资1亿、获得支付牌照、开启金融业务（用户充值） 5000万
6 第4年 用户高速增长、B轮融资5亿

用户达到顶峰、C轮融资15亿
1亿

7 第5年 IPO上市 5亿
8 第5年--第10

年
智能硬件、联营酒吧、酒水供应链、电音厂牌、音乐工作室（dj培训）、夜店培训机构、夜场设计方案、
夜场整装等



价值

社会价值：社交的需求也必然会从马斯洛的底层走向上层，今天大家的“孤独”已不再是缺乏玩伴，而上升到

精神上的共鸣和认可。张小龙说，社交的本质是寻找同类。让更多的灵魂不再孤独，生活不只眼前的苟且，还

有诗和远方。当人们的精神得到慰藉之后，会积极向上。提高社会生产力，激发创造力，让年轻人健康成长，

促进社会稳定和谐。

经济价值：解决酒吧消费不透明乱象，重构诚信体系，减少内耗，促进良性竞争，降低酒吧和客户成本。提高

社交效率，减少重复劳动，减少无效社交，节约更多时间，产生新就业岗位。推动酒吧周边产业：灯光音响，

装修，设计等。优化酒水供应链，减少中间环节。

文化价值：推动酒文化提升，减少工业勾兑，增加酿造酒。推动音乐文化提升，产生大量优质作品/歌手。推动

酒吧差异化，提高酒吧文化品质



科技价值
[酒吧行业软硬件开放平台]杂七杂八的系统，各不相通。例如：收银/管理/

推广/点歌/安检识别/直播/进销存/大屏互动/灯光音响/安全手环。各公司

因利益纷争严重，接口难以统一。技术是纯粹的，不应该因为商业利益而

分裂。用户面对如此多的私有标准不是一件正确的事情。我们想要解决混

乱的局面，于是我们决定开发一个免费开放平台。永远保持中立，不为利

益，只为用户方便。逐步接入各种软硬件，打破隔阂，互通互联。促进良

性竞争，提升软硬件品质。独立中央数据库，精准授权，各应用互通数据，

减少人工同步数据，节约成本，提高效率。软硬件自由接入，全面兼容。

打破垄断和依赖。

[发展人工智能]NLP的机器学习，可以学习人们的对话含义，未来可以出现

机器人陪聊。或者机器人替身，比方说某个人去世了，他的亲人可以跟他

的机器人替身聊天，机器人有他主人的风格和声音，感觉这个人还活着。
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