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PRT 1
兴趣电商前景
Interest in e-commerce prospects



2024电商格局大盘数据
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（23年同比22年）

1 阿里巴巴 80000 71854 80000 11%

2 拼多多 30000 40451 52000 11.2%

3 京东 30000 35394 40000 6.8%

4 抖音 15000 22000 35000 30%

5 快手 7000 11800 13570 15.1%

6 视频号 500 1500 2730 82%
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2024电商格局大盘数据



头部达人的GMV增长平缓，搭建以

腰尾部达人为核心的「私域达人分 

发矩阵」成为当下和未来电商爆单 

的【必选项】

抖音直播带货生态变化

20
21
年
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年

20
24
年

当
下



         8亿活跃用户

2024抖音电商创作者峰会

30%

6591亿元

9372万人

GMV：3.5万亿

新增达人：528万人

74%

短视频图片带货

70%



PRT 2
撮合服务商项目
盈利模式及优势

Project profit model and advantages
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盈利模型
抖音/快手服务商的基本盈利逻辑 

是整合上游优势产品资源，再通  

过打通销售渠道来获取利润。产  

品的生产、仓储、物流、发货、

售后、垫资都是有上游商家负责， 

产品销售通过跟直播达人、短视  

频达人、社区团购等渠道合作来  

完成。

举例：19.9的产品，商家给到25% 

的总佣金给服务商。服务商自己  

留5%服务费。给达人20%佣金，假 

设消费者成功购买一单，那么服  

务商赚19.9*5%=1元/单服务费，

主播赚19.9*20%=4元/单佣金。
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有积累
Accumulation

项目六大优势

易复制 
Easy to copy

跟风口 
With trends

轻资产 
Asset Light

爆发性 
Explosive

长周期 
Long term



1                          2

服务费           独家代理

项目六大盈利点

3

商家   
服务费

4                           5                        6

跨平台 
经营

抖品牌体验分



独家资源

达人孵化

技术支持

数据支持

撮     合

尚博电商尚博供应链基地

创业团队跟尚博合作可以直接利用尚博的资源、资讯、技术、方法、运营体系， 

直接复制。同时尚博也可以承接更多的独家资源，形成长期的利益共享局面，双 

赢。

服务商公司五大进阶之路



PRT 3
盈利案例
Project Profit Cases



04

01      该 品净赚服 务费30 万 元

对接董先生带货

产品机制：

电动牙刷6.9元，我们的服务费11%， 

爆卖40万单，净赚6.9×11%×40万单 

=303600  一个品赚 30万 服务费；

盈利案例分享



盈利案例分享

产品
58软皮女鞋春秋新厚底增高小皮鞋女圆头系带软底乐
福鞋英伦风单鞋

数据概括

达人总单量：10万单+

分发链接总GMV：300万元+

营销特点
鞋子分成单里和加绒，冬季加绒爆发力上来之后，转化
为春秋单里继续打爆。
性价比高，对标啄木鸟商标同款鞋替代品。



确定了商家的实力

发货能力+产品库存+备用店铺+独家机制+控店 ，当          

时这个价格是13.9元/1件 23.9元/2件  佣金是15+3

吊带背心案例拆解

当时找这个产品的时候是看到了季节性 ，夏天适合 ，        

并且符合我们公司主播的需求 ，而且跟商家沟通的时        

候谈机制 ，对比了精选很多商家，

后续流量又下降 ，我们又联系商家破价清库存 ，机制是9.9元/1件 ，并且是单规格， 

佣金是15%  刚破价的当天就出了4万+  后面陆续出了15万+一直持续出单 ，这个    

产品总单量在30万+ ，服务费用15万+

也出单8万+  后期数据流量下来了 ，没什么主播带的时候 ，我们就跟   
商家继续谈破价 ，机制是11.8元/1件  19.9元/2件  当时机制总是25佣  
金 ，大多数是22+3出的单 陆续出了10万+

盈利案例分享



盈利案例分享

秋季新款时尚休闲百搭字母烫钻连帽卫衣

营销特点：

连帽卫衣休闲百搭，适用人群广，性价比高，转化率强

达人总订单量：400000单+

分发链接总GMV：950万元

百搭字母烫钻
连帽卫衣



盈利案例分享

2024秋冬季双面德绒时尚百搭新款洋气纯

色刺绣半高领长袖打底上衣

数据概括：

达人总单量 

分发链接总GMV: 

营销特点:

头部达人拉转化神品，性价比超高



盈利案例分享

    德绒半高领中年女士长袖T恤时尚妈妈

韩版打底衫修身新款百搭
数据概览：

达人总订单量：300000单+
分发链接总GMV：500万元
营销特点：

半无人直播间应季产品，爆发力强



盈利案例分享

不起眼的拖鞋，爆卖21万单 直播间售价6.99元，服务费5%，单品赚7.35万服务费；

截图来源于巨量百应尚博严选后台数
据



盈利案例分享

数据概览

达人总订单量：12万单+

分发链接总GMV：840万元+

营销特点

韩版洋气，符合当季爆品，市场热点泡芙类 

案例

冬季韩版洋气圆领棉服女士
时尚保暖加厚面包服棉衣外套



盈利案例分享

2024秋季新款天鹅
镶钻拼接打底衫

数据概览：

达人总订单量：300000单+

分发链接总GMV：450万元

营销特点：应季、大众款式，

面料舒适，退款率低



这个要属于反向品：

1.这个品符合应季节性 ，当时天气刚好开始热起来 ，然后也是产品流量好，

产品也是自带流量 ，几个头部付费 ，很多中小达人都会起号开播；

2.招商渠道配合无间 聚焦打品 ，不断更新机制和库存链接；

盈利案例分享

渠道达人要的 ，当时市面上爆单的机制是19.9元/22佣金 ，后续我们直接

破价16.9元/30佣金 ，卷全网的机制 ，直接对接了一个头部主播27+3 ，当

天就出了3万+  一个达人一天就出了5万+  16.9元 价格总出单10万+
后续破价到14.9元  机制23总  出单量10万+
继续破价12.9元    机制20总  出单量20万+

最后做的是9.9元   机制15总 ，出单10万+

总体该品服务费目前18万+ ，陆续出单中.....

防晒口罩一体帽 
子案例拆解

属于反向品



盈利案例分享

新款秋冬季加绒保暖

雪地靴勃肯鞋马丁靴子

数据概览

达人总订单量：15万单+

分发链接总GMV：600万元+

营销特点

线下各大商场销量领先，

线上同款性价比超高



盈利案例分享

数据概括

达人总单量：

分发链接总GMV:

棉服外套韩系穿搭加厚保暖棉衣2024冬季

新款韩版宽松百搭圆领



3日,  同一个达人"XX女装"这款短袖帮我们动销了7万多单, 
并且目前还在持续爆单中    

盈利案例分享



盈利案例分享   截图来源于巨量百应尚博严选后台数据
5月,  同一个达人"XX工厂装 这款裤子帮我们动销了6万多单



盈利案例分享
截图来源于巨量百应尚博严选后台数据

对接千惠带货水杯

2023年6月6号，对接千惠带货一款水杯爆            

卖30718单，15%的服务费，一单赚5.25元，         

净赚服务费:161269.5元

盈利案例分享



牛仔裤，直播几十分钟爆卖9万单赚25.2万服务费，

各种T桖爆卖50多万单，赚50多万服务费,

各种爆品每天都在创造财富神话。

盈利案例分享

截图来源于巨量百应尚博严选后台数据



盈利案例分享

截图来源于巨量百应尚博严选后台数据

独家托管链接就是我们的独家产品，除了我们自己对接的达人开播可以赚服务费，还有很多其他我们未联系的主播会主动挂这个品的链接 

开播，也能赚服务费，一个品额外赚几百到几万不等，尚博公司有几百个独家品。

盈利案例分享



盈利案例分享
一天卖1000多万货

2022年12月份电商高峰期，尚博团队平均一  

天500-1000万GMV，抖音部门一个月1.12亿

GMV，利润600多万，上半年一个月利润在200 

万左右。

——数据可在抖音官方后台验证

盈利案例分享



尹周颖

2024年6月数据

GMV:4952428.81元   服务费 111516.05
元

招商专员

2002年出生

2024年2月开始入职我司招商专员 

2024年6月单月销售

员工案例分享-招商



李键
2001年出生

2 0 2 4 年 3 月开 始 入 职 我 司 渠 道 专 员               

2024年6月单月销售

GM V : 4 0 3 2 8 8 0 . 5 元    服 务 费 1 5 0 
6 4 7 . 8 元

员工案例分享



孵化案例分享

孵化案例1： 于**好物24年年底加入合作复制学习， 2024年11月-2025年2月销售额（ GMV） 

已经超 20000多万+，在30天时GMV已达500+多万。



孵化案例分享
孵化案例2： 

北京**同联盟2024年2月加入合作复制学习，目前

24年11月17到25年2月中旬

销售额(GMV)已经超1000万+了



孵化案例3： 扬**严选24年年底加入复制学习， 目前仅1月-2月30天销售额（ GMV） 已经超 2000万+

了。

孵化案例分享



孵化案例4： 紫**选23年年底加入复制学习目前4月-6月底 ，销售额（ GMV） 已经超 800多万了。

孵化案例分享



孵化案例5：

禾**选24年3月加入复制学习， 目前4月-6月底 ，团队销售

额（ GMV） 已经超 2000多万了。

孵化案例分享



尚博电商

抖音、快手服务商领域的头部

电商企业，单月GMV 1亿+，深

度赋能商家、达人、加盟合作

方



加入尚博公司

嫁接尚博公司成熟的商业模式 、完善的管

理体系 、一流的人才复制体系 、定制化的    

项目管理系统，让您轻松赚钱，快速盈利。

不花一毛钱培养带货主播，却可以    

让全网千万主播带货。

自己去培养带货主播，时间周期长， 

花费资金巨大。

不花一分钱进货却可以卖全国的货

传统模式中一个产品的代理少则几万 

块 ，多则几百万。

加入优势无需养主播无需进货



汇报人:  山顶商圈&尚博电商

Thank you for watching

THANK YOU


