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一段话项目介绍：心动app是一款陌生人与陌生人之间的
社交交友平台
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一句话项目定位

Ø 一段话项目介绍：心动app是一款陌生人与陌生人之间的社交交友平台。

Ø 运营现状：数据化表达项目所取得的进展。

Ø 融资计划：前期预算融资200万转让股权的20%。

蓝海市场 政策红利技术优势 团队优势

安全真实可靠 股权让系统安全可靠 全面开发
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XX行业从业人数稳步增加

项目所处行业的从业人数、相关企业等，描述市场情况

（万人）

XX行业市场规模快速增长

项目所处垂直行业的市场规模描述，是存量市场还是增量市场？
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XX行业市场趋势

参与人群演变 消费习惯演变 核心技术演变

• XX行业主要参与人群演变 • 对XX类 产品的消费习惯演变 • XX行业的技术演变态势

数据来源：
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痛点二
收费标准高

痛点四
不良信息太多泛滥成灾

痛点一
不真实虚假信息太多

痛点三
机器人回复泛滥诱惑消费
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解决方案A+解决方案B+解决方案C+解决方案D

解决方案

实行真人实名

认证系统

1

解决方案

减少收费功能

2

解决方案

拒绝人机系统回

复实行真人互动

3
解决方案

系统二十四小时

不停监视不良信

息

4
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产品一

Ø 实名制，非实名制用户只能参观，不能正常聊天交友。

Ø 成为实名制用户可通过系统实名认证通过进行聊天交友。 

产品二

Ø 交友，仅显示异性用户，通过实名认证锁定年龄推荐年龄相同的异性用户

Ø 聊天，聊天界面可显示语音通话、视频通话、图片、文件的功能
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产品一

• 通过充值获取心动

币，通过聊天室、

送礼物消费

产品二

通过充值获取会员勋

章添加经验值

产品三

通过充值进行打赏心

动异性进行消费
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描述项目现阶段所取得的数据情况，包括运营数据及财务数据

核心数据包括：客单价、ROI，ARPU，GMV，续约率、用户总数，使用时长，活跃度
等指标

客单价

X元

复购率

X%

客户数

X万

门店数

X家
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一句话总结本项目竞争优势

产品形态 市场数据 技术背景 融资情况 ……项目名称

• 心动app • 让用户玩放心 • 真实、安全、
可靠

• 全方面开发 • 前期融资30万 • 本项目优势

• 牵手app • 不良信息多 • 不真实、不安
全、不可靠

• 未知 • 未知 • 未知

• 爱聊app .用户信息不真实 • 不真实、不安
全、不可靠

• 未知 • 未知 • 未知

• 心遇app • 收费标准高 • 不真实、不安
全、不可靠

• 未知 • 未知 • 未知
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2023年X月 2023年X月 2023年XX月 2023年X月

里程碑一

• 心动app测试阶段，改进已知错
误

里程碑二

• 心动app二次测试阶段，改进反
馈

• 心动app三次测试阶段，将全面改进

里程碑三

里程碑四

• 心动app发布阶段，将
赢得好口碑
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王XX−创始人

·原XXXX
·原

李XX−CTO
·原XXXX

刘XX−联合创始人

·原XXX

Ø 对行业的理解（从业时间、成功案例
等）、对战略的把控（跨行经验、产
业+资本等可以证明创始人Visionary
的点)、管理能力（如带过大规模团
队等）、成功案例（投资人喜欢连续
创业者）

Ø 对行业的理解（从业时间、成功
案例等）、对战略的把控（跨行
经验、产业+资本等可以证明创始
人Visionary的点)、管理能力
（如带过大规模团队等）、成功
案例（投资人喜欢连续创业者）

Ø 对行业的理解（从业时间、成功
案例等）、对战略的把控（跨行
经验、产业+资本等可以证明创始
人Visionary的点)、管理能力
（如带过大规模团队等）、成功
案例（投资人喜欢连续创业者）
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本轮融资计划

融资轮次 天使轮

¥ 60万融资需求

出让20%出让股权及估值

投后估值50万

资金使用计划

日常运营

平台研发 20万人民币

团队建设 10万人民币

渠道拓展 10万人民币

10万人民币
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赠送图标


