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耍伴 A P P

作为一款线上线下陪玩交友的社交软件，未来的发展前景非常广阔。通过技术改进、服务升级和产品创新，加强安全保障和拓展用户群体，

推进线下服务和加强合作伙伴关系等措施，耍伴APP可以不断提升用户体验和品牌知名度，实现业务拓展和市场份额的提升。随着社交需求

不断扩大和用户消费能力的提高，线上线下交友陪玩市场的潜力也将不断释放，耍伴APP将有更大的机会和挑战，未来可期！未来可期。

湖南耍伴科
技有限公司
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O  U  R   M  E  M  B  E  
R

线下陪玩 线上陪玩 恋爱交友

耍伴APP是一款可以通过平台

预约直接跟心仪的人跳过繁琐

的聊天步骤进行线下见面，更

快的了解对方实现脱单！

耍伴APP是一款可以通过平台

预约各类游戏大神陪您玩游戏

的同时还能带您上分的平台，

让您体验游戏的乐趣！

耍伴APP首创鱼塘社交钓鱼交

友小游戏，可以一边体验游戏

钓鱼游戏乐趣的同时还能交朋

友，钓的鱼还能进行买卖！
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01 品牌授权

品牌授权为品牌所有者和被许可方带来了多方面的好处。对

于品牌所有者而言，它提供了一种低成本扩展市场的方式，

通过授权其他企业使用其品牌，可以迅速增加品牌的可见度

和影响力，同时获取额外的收入来源。这不仅有助于提高品

牌认知度，还能促进品牌价值的增长。对于被许可方来说，

借助已有的知名品牌效应，可以快速吸引消费者关注，减少

市场进入障碍，并且在营销推广上节省大量成本。此外，品

牌授权还促进了不同行业间的合作与创新，为双方提供了共

享资源、技术和市场洞察的机会，共同推动产品和服务的发

展。总之，品牌授权是一种双赢的合作模式，有效提升了双

方的竞争力和市场份额。

城市合伙人
六大政策支持 ,   
让创业更轻松 !

02 广告支持

抖音广告支持  百度广告支持 朋友圈广告支持 视频号广告

支持 快手广告支持 陌陌广告支持 等等

03 运营支持

详细的开业指导、店面选址与设计建议、标准化的

操作流程和培训材料、持续的产品更新和技术支持、

营销策略及广告材料的支持等。此外，品牌方还会

提供定期的绩效评估和咨询服务，帮助解决经营过

程中遇到的问题。通过这些措施，不仅可以保证品

牌形象的一致性，还能提升整体的服务质量与顾客

满意度。有效的运营支持对于维持长期合作关系至

关重要，它不仅增强了被许可方的信心，也为品牌

的持续发展奠定了坚实的基础。

04 视频授权

抖音 快手 视频号 小红书 等各大自媒体平台 转

发公司制作的视频 肖像权 LOGO 等支持！

05 直播支持

抖音 快手 视频号 等各大自媒体平台 直播指

导 提供话术 等规避风险方案！

04 独家代理

每个城市仅限一名城市合伙人，名额有限，城市合伙人可拿该城市的70%

盈利分红，并可以招募自己所代理城市的平台代理进行快速发展！
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A P P 发 展 方 向 和 内 容

耍伴App是市面上为数不多，证照齐全的以线上线下陪玩、交友为主题的社交软件，线上提供结

识各种游戏的大神和畅爽的社交互动的平台。线下真人绿色陪玩租友的功能，用户可以通过平

台找到志同道合的人一起进行各类活动，如打篮球、跑步、健身等，或者组队一起参加电竞比

赛。此外，耍伴还提供吃饭、逛街、看电影等线下活动约伴服务，用户可以通过平台找到陪伴

一起度过美好时光的伙伴。另外，平台也推出了类似于狼人杀、剧本杀等桌游活动，让用户可

以进行线下的社交互动。总之，耍伴App提供了丰富多样的线上线下社交活动，让用户可以根据

自己的兴趣爱好找到合适的伙伴进行互动。主旨为：让遇见变得更简单，让交友变得更真诚。

公司运营思路和方向
我们作为平台区域总代理的运营思路跟方向是着重打造平台内容和功能，开展各种

促销活动和营销策略，提高平台知名度和用户黏性，增加用户数量和活跃度。与此

同时，我们也将注重用户反馈和需求，及时调整平台运营和推出新的服务，不断满

足用户需求，提升用户体验，从而促进平台的长期稳定发展。同时，我们还将开展

平台间的合作和联合营销，与相关的行业和社交平台合作，共同推广和发展耍伴

APP官方版，打造一个互通有无、共赢发展的生态系统。

2.1 团队招募：我们将注重招募具有相关经验和能力的人才，包括运营、推广、客

服等各个方面的专业人才，以及有激情和热情的年轻人才。我们将执行科学的招聘

流程和标准，注重人才的培养和发展，使团队不断壮大，为耍伴APP官方版的稳定

和长期发展做出贡献。

2.2 推广思路：我们将采用多种渠道推广耍伴APP官方版，包括线上和线下等各种

渠道。通过网络推广、广告投放、社交媒体营销、搜索引擎优化等多种手段，扩大

品牌知名度和用户数量。在线下方面，我们将参加各种展会活动和推出地推活动等，

吸引更多潜在用户，扩大用户基础。

1.通过公司固有员工，建立抖音等直播账号，无派单期间可在公司进行直播线上推

广宣传

2.公司现有员工要求每天在抖音快手小红书等社交平台上发帖宣传

3.组织兼职人员线下传单小广告等宣传，每周安排一到两次，可外包可自运营

4.每月组织一到两次如轰趴、自驾游，露营等等线下面基活动（可联系各类车友

会），通过报名方式参加
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1. 延伸业务可以后期招有社会资源类公关人员，合作各类企业年会、发布

会等活动，合作提供礼仪类美女服务：耍伴APP公司可以与各类企业建立合

作关系，提供礼仪招待服务。当企业需要在重要活动中提供专业的招待人

员时，耍伴APP平台可以提供经验丰富、懂礼仪的美女帅哥服务，为企业提

供高质量的活动支持。

2. 通过合作企业提供业务陪酒类人员，长期合作：耍伴APP公司可以与酒

店、餐饮、娱乐等行业的企业建立长期合作关系，提供业务陪玩人员。这

些陪玩人员具备丰富的行业知识和服务经验，可以提供专业的陪玩服务，

提升客户的用餐和娱乐体验。

3. 组织线下相亲类活动，收取相关报名费：耍伴APP公司可以组织线下的

相亲活动，提供场地、活动策划和配对服务，并收取相关的报名费用。这

样可以帮助用户更好地认识和交流，提供更多的机会去寻找合适的伴侣，

同时也为公司增加了收入来源。

4. 通过组织线下轰趴类活动，长期策划订制活动，订制会员模式，同时圈

层新老客户补充到上面内容去：耍伴APP公司可以组织线下的轰趴活动，为

用户提供社交和娱乐的平台。可以根据不同用户的需求，定制各类活动，

并推出会员模式，使用户可以享受更多的福利和特权。同时，通过这些活

动也能够吸引新老客户，增加他们使用增值服务的意愿。

通过以上的增值服务，耍伴APP公司可以拓展业务领域，提供更多样化的服

务，满足用户的不同需求。同时，这些增值服务也可以为公司带来额外的

收入来源，并增强与合作伙伴的合作关系，提升公司的竞争优势。

3   增 值 付 费 活 动

我们将推出各种增值业务，如公关服务、优质租友陪酒服务、线下相亲，

线下轰趴等，为用户提供更加全面和个性化的服务。同时，我们也将推出

多种优惠和折扣活动，吸引更多用户使用我们的增值服务。
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1. 代理需缴纳1～5万元作为合作保证金，在完成一定单量后全额返还：为

确保代理的诚信和积极性，耍伴APP公司要求代理缴纳一定金额的合作保证

金。在代理完成一定数量的订单后，保证金将全额返还给代理，作为对其

贡献的回报。

2. 代理要求不限，尽可能有美女资源或社会资源丰富：耍伴APP公司希望

代理能够具备丰富的美女资源或者社会资源，这样可以更好地满足用户需

求，并提供优质的服务。代理的背景和资源可以来自不同领域，如娱乐、

公关、社交等，不限制代理的招募范围。

3. 大学内学生会管理人员可降低合作标准或直接免保证金合作：对于大学

内的学生会管理人员，耍伴APP公司可以降低合作标准或直接免除保证金的

要求。这样可以提供更多机会给学生会管理人员成为代理，同时也能够促

进与大学校园的合作。

4. 代理可自行创办公司，独立管理监管该代理区域的后台，运营理念与我

公司一致，否则我方有权解除代理合约：耍伴APP公司支持代理自行创办公

司，但要求代理的运营理念与耍伴APP公司保持一致。如果代理在运营过程

中偏离了公司的运营理念，耍伴APP公司有权解除代理合约。

5. 我方会抽取代理方在平台接单业务的10%作为管理费用：作为对代理服

务的管理和支持，耍伴APP公司会从代理方在平台接单业务中抽取10%作为

管理费用。这个费用将用于提供运营、技术支持以及推广等方面的服务。

通过以上的合作模式，耍伴APP公司可以吸引更多的代理合作，扩大自身的

业务规模，并提供优质的服务给用户。同时，这样的合作模式也可以为代

理方提供收入来源，并与耍伴APP公司共同发展。

3   招 募 代 理 合 作

以社区和城市为单位，招募代理进行合作，以推广耍伴APP官方版。我们将向代理提

供丰富完善的培训和支持，协助代理开展业务，提高耍伴APP官方版的服务质量和用

户满意度，实现共赢。同时，也将加强与区域代理的沟通和合作，充分利用代理在地

方市场上的优势，推广我们的品牌和服务。

针对招募代理的合作模式，以下是具体内容：
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盈利规划主要包括以下几方面

广告收入 交易佣金 VIP会员 积分兑换

1 2 3 4

1. 广告收入：平台可以通过展示广告来获得收益，耍伴APP官方版可以向适合的广告商提供广告位，使他们能够将产品或服务展示给目标用户，从而获得广告收入。

2. 交易佣金：耍伴APP官方版提供线上线下活动的约伴服务，平台可以从用户交易中收取一定比例的佣金，作为盈利来源。

3. VIP会员：用户可以通过购买VIP会员，获得更高的活动参加优先权、更多的线上线下活动机会、更优惠的折扣等特权服务，从而增加耍伴APP官方版的收入。

4. 积分兑换：耍伴APP官方版可以通过在线游戏陪玩、线下活动等方式为用户提供积分奖励，用户可以将积分用于兑换礼品或特权服务，平台从中获得收益。

总体来说，耍伴APP官方版的盈利模式主要依靠广告收入、交易佣金、VIP会员和积分兑换等方式，以满足用户的需求并提供更好的服务，从而促进平台的长期发展。
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市场需求和竞争分析及优势

游戏陪玩需求

有些玩家在游戏中遇到难度较

高的关卡或任务，需要找到游

戏经验丰富的大神来进行陪玩，

帮助他们解锁游戏的更多内容。

耍伴APP官方版提供了游戏陪玩

的服务，满足了这一需求。

竞技对战需求

许多玩家喜欢参与游戏的竞

技对战，与其他玩家进行切

磋和较量。耍伴APP官方版

为玩家提供了寻找竞技对手

的平台，满足了他们的竞技

对战需求。

活动和比赛需求

玩家们希望参与各类游戏相

关的活动和比赛，展示自己

的实力并获得奖励。耍伴

APP官方版为玩家提供了参

与活动和比赛的机会，满足

了他们的活动和比赛需求。

绿色线下陪玩

消费者希望能够亲身与游戏

大神进行线下的面对面交流

和游戏陪玩，或者希望找到

志同道合的朋友，盼盼租友

真人线下绿色陪玩租友的功

能，满足了这一需求。

社交互动需求：许多消费者渴望通过社交平台结识有共同兴趣爱好的人，耍伴APP提供了一个方便的平台，满足了各类消费者的社交互动需求。
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优势分析

多元化的服务：除了游戏陪玩外，

耍伴APP还提供了社交、交友等多

种服务，使得用户可以在一个平

台上享受更多元的娱乐体验，目

前市面上合规合格的租友App屈指

可数，因此发展势头强劲。

专业化的游戏陪玩服务：耍

伴APP对游戏陪玩服务非常

专业，拥有专业的陪玩师团

队和游戏陪玩流程，可以提

供更高质量的服务。

独特的“租友”概念：耍伴

APP的“租友”概念非常新

颖，区别于传统的朋友、恋

人等人际关系，更容易吸引

年轻网民的关注。

更贴近用户的运营策略：耍

伴APP友很注重与用户的互

动和沟通，不断收集反馈和

意见，并及时调整运营策略

和服务内容，更贴近用户的

需求。

社交互动需求：许多消费者渴望通过社交平台结识有共同兴趣爱好的人，耍伴APP提供了一个方便的平台，满足了各类消费者的社交互动需求。
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YY陪玩是一个游戏陪玩平台，也提供主播直

播、社交互动等功能，与耍伴APP官方版有类

似的功能。YY陪玩的优势在于拥有更成熟的

直播体系和主播资源，但缺点在于定位较为

单一，不够多元化。 

斗鱼直播是国内知名的直播平台，提供游戏直

播、娱乐直播、电竞直播等多种直播内容，也

有一定的游戏陪玩相关服务。与耍伴APP官方版

相比，斗鱼直播的用户群更广泛，但在游戏陪

玩方面可能没有耍伴APP官方版更专业。 

映客直播也是国内知名的直播平台，类似地

提供游戏直播、娱乐直播、电竞直播等内容。

与耍伴APP官方版相比，映客直播的优势在于

用户群更广，但缺点在于游戏陪玩相关服务

可能不如耍伴APP官方版专业。

 

YY陪玩 斗鱼直播 映客直播

竞争分析（仅游戏陪玩板块举例）
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团队和管理

耍伴APP官方版的团队包括运营、技术、市场和客户服务等部门。团队成员具有相关的专业技能和丰富的经验，以确保平台的运营和发展。同时，我们将注重团队管理，通过科学、

合理的管理方式，提高团队的效率和创造力。在团队建设上，我们将注重员工的职业发展和个人成长，提供职业规划和培训机会，以激励团队成员的积极性和创新力。

团队和管理条款：

1. 团队约束

为保证平台及公司实现纯绿色正规合法公司，所有合作及接单人员不得以任何理由参与或组织黄赌邪毒。一经发现立刻移交公安机关处理。

2. 薪酬制度

为制约管理，全职人员通过压底薪提成来制约，兼职人员通过压提成来制约，代理方通过压提现方式制约。一经发现违法乱纪直接全部扣除。

3. 职责分工

团队成员按照不同的职责分工，确保工作效率和质量。平台将根据职责分工制定相应的考核考核标准和评估体系，保证每个团队成员的工作表现得到公正评价。

4. 团队协作

平台鼓励团队协作，通过交流和共享经验，提高工作效率和质量。同时，平台还将定期组织团队活动，增强团队凝聚力和向心力。

5. 管理制度

平台将建立完善的管理制度，对团队成员的工作进行监督和管理，确保工作质量符合标准。同时，平台还将定期开展培训和教育活动，提高团队成员的职业素养和技能水平。

6. 纠纷处理

平台将建立完善的纠纷处理机制，对团队成员之间的纠纷进行公正处理，确保团队成员的合法权益得到保障。同时，平台将积极配合司法机关处理涉及团队成员的法律事务。


