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公司介绍
Company Profile



   成立于2017年，成立之初，公司主要致力于

，并且做到年出行 次，总出行量 的优异成绩。之后由于各方原因，

线下业务受阻，公司开始转战 市场，开创“又游”OTA线上旅游平台，到2023年

初，我国市场彻底放开公司也抓住这部分行业红利，大力推广我司旅游团购平台，争做全

国头部旅游团购商。

               会员卡 2023年参加《第六届中国旅游
景区创新发展博览会》                                                                             

        公司前台实景   又游联合创始人 柏兵



·2021年   公司自主研发 又游线上ota平
台，开始线上调试，为全面放开做好准备

·2019年  线下业务受到特殊原因影响，

线下业务全部停滞，公司开始寻找新的

业务方向

    2018年  公司定位于致力于C端客户出
游，将主要开发目的地集中于云南
(至今依然是全国出行公司云南旅行线
路最全公司 没有之一)

2023

·2020年  公司开始拓展线上业务板块，
主打中高端品质出行路线开拓

·2020年  公司开发线路50余条

    

· 2022年  全面放开，旅行
人数激增
· 2023年五一出行人数2.74
亿人数

·2017年  四川又游旅游发展有
限公司成立，开始开发线路

2021
2020



   我司现有渠道部主要负责全国各地的旅行社和地接社

的开拓和对接。新线路的开发，旧渠道的维护与升级。

根据市场行情调整线路以及合作商。

       客服部主要负责出行客户的行程安排，客户的意见

反馈，解决客户出行的所有问题，做到7x24小时在线。

争取做到客户出行0投诉，增加客户的复购率，提高平

台知名度。

  运营策划部主要负责抖音推广，品牌策划等。公司采用互联网+的思维，

将旅游搬到线上，将传统旅游升级为线上旅游，让每一个不管是行业内

还是行业外的人，都有机会切入到旅游行业，分享万亿蛋糕。 

  招商部主要负责公司的招商引资，扩大公司规

模，迅速占领全国市场，服务代理服务客户，争

做全国第大的旅游团购平台



发展规划

2028年在国内A股上市！ 

2025-2027年尝试新三板上市

 2024-2025年根据市场规模进行A,BC轮融资，进行更强力

度的推广

2023年底拿到天使轮融资

2023下半年全国市场开拓，做到全国头部旅游团购平台



顶目介绍
Introduction to Top Items



                       左图是2010年到2023年一季度

旅游行业收入分析，我们可以很清晰的看到

2010年到2019年这个阶段，旅游业保持了

15%左右的增速，发展势头非常良好，在

2020年到2022年底，旅游行业直接腰斩，但

是到今年2023年已疫情放开之后，一季度的

收益就达到了1.3万亿，同期增长69.5%。全

年有望收入5万亿！预计全年旅游业维持“稳

开高走，强势复苏”的经济态势

行业背景
   



又游® 市场开拓计划

   我司第一阶段以四川为基

础，像全国范围进行辐射。

将云南作为重点目的地城市，

方便渠道维护与更新 。逐步

发展互联网+的模式

    我司第二阶段，全国范围

内找寻合作代理，让出公司大

部分利润，迅速占领全国市场，

做到全国最大的旅游团购平台。 

    我司第三阶段，在第二

阶段的基础上，我们预计会

员用户在30万+以上，然后

大力推广全球线路，做全球

化市场开拓。 

成都 全国 全球



product model



        四川又游旅游发展有限公司成立于2017年，经过了六年

时间沉淀，跟国旅、携程、飞猪等知名旅行社达成战略合作，

研发出又游ota在线旅游团购平台，平台目前开发了70 余条

一手旅游线路资源，是目前所有旅游行业里路线最全，返费

最多的平台，同时我们提供4种旅游出行方式，（品质出游，

精品线路，豪华出游，私人订制）,根据游客的需求可以任选

一种方式出游。

  

   



首 页 品质出行   精品线路 豪华出游 个人中心 会员页面

   扁平视觉更舒适展示，
客户选择，全面。

会员一键兑换，品质
出行免费游玩。省心

精品出行，游玩不操
心，简单

低于市场价的高品质
出游路线 “纯玩”便

宜

独立提现后台，团队发
展管理 线上无限推广

会员购买兑换，一键实
现，简便

》 》 》 》



住宿
目前公司准备整合全国各地的

酒店和民宿渠道，拿到一手资

源，解决客户住的问题

功能性旅游团
例如香港的9价团，证券团等

景点
 公司的下一步准备拓展全国

各地的景区门票一卡通，让本

地的客户也能持续开发，持续

收入

交通

    机票和高铁，目前又游机票酒店已

经对接好了，功能会持续开发



又游®定位

互
联
网
+

团
购



1.会员永久被关联在服务商名下（ ）

2.所有游客出行消费都是在线上小程序操作（ ）

3.会员下单出行服务商会收到出行通知（ ）

4.平台24小时客服团队解决游客疑虑，引导游客出游，出行率大大提升

（ ）

5.会员价格明确599元（ ）

6.线上会员裂变形成管道收益，针对客户群体是全国，没有区域限制。  



旅游卡模式：

1.一次性消费后期没有关联

2.服务商不清楚客户的出行日期（游客出行收

益无法落实）

3.游客在平台的二次消费与服务商没有关系

4.旅游卡没有明确的定价（有些免费送）如果

游客去游玩的线路没有出行收益，对于服务商

收益有影响甚至白干

5.拓展客户区域受限，只能发卡给自己居住区

域的客户（不能涉及其它城市和省份）

*此方法仅对比又游会员与传统旅游卡。

1.所有会员都是由服务商分享的二维码进行注册登录，会员

就会一直被关联在服务商名下

2.所有游客出行消费都是在线上小程序操作

3.会员小程序下单出行服务商就会收到出行通知（游客出行

收益就能得到落实）

4.会员在小程序二次下单消费服务商后台会收到出行通知

5.会员价格明确399元（服务商收益有保障）

6.线上会员裂变形成管道收益，只需要服务商分享二维码就

行，针对客户群体是全国，没有区域限制



总部扶持
Headquarters to support



傻瓜式一键操作，容易上手

拓客系统零成本获客

提供优质物料、周边模板

线下推广、摆点地推、线上管道(团队裂变)

全方位持续不间断优化迭代，输出更好的工具

直接官方邮寄授权书

完善的法务、财务、税务支持

从0到1，手把手全程陪跑

无忧操作，及时指导

 



    随着互联网+与各行各业的深度融合,智慧

化，带来了更快、更广、更深的改变。随着

互联网崛起，各行各业融入数字化、智能化

进程，互联网交流将会越来越多，从深层次

来看，第四次工业革命改变了传统的线下推

广方式，互联网推广将会越来越重要，而拓

客系统主要是通过大数据获取的方式，通过在抖

音、快手、小红书、百度、b站、工商获客、百

度地图的方式去获取流量信息，来实现零成本获

客的系统

               



合作方案
Cooperation plan



       兰州市•服务商刘总，因疫情影响创业失败，公司原有业务经营情况不佳，亏损20W+W于2023年考察

创业项目了解了拉新、美业等项目后，最终决定选择今年最火的旅游项目，经过多方比对，发现又游的会员制，

比传统的旅游卡更加适应当下的市场环境，最后选择了我们又游。在总部扶持下， ，  

平均每日 ，截止目前 。



   广州市•服务商李总，于2023年6月选择合作，初期按照总部提供的

资源和方法，顺利开始了自己的推广， ，同时也在广东

直招了几个名合作伙伴，李总说有信心短期内收回投资成本并实现

。



    经过多年的迭代开发和多个上游旅行社优质资
源积累，

，已成为推广行业标杆品牌。

2023年，又游正式开始在全国落地开花。 预计在年

底前实现 实

现我们共同的事业。

               







注：  以上数据以每周2个的情况进行的测算预估。  公司不对未来效果、  收益数据作保证性承诺。该数据测算为理想化数据，具体操作根据个人情况因人而异。



注：  以上数据以每周2个的情况进行的测算预估。  公司不对未来效果、  收益数据作保证性承诺。该数据测算为理想化数据，具体操作根据个人情况因人而异。



轻创业，选又游
Light Entrepreneurship, Choosing and Traveling！


