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一�项目介绍

本项目是一个以互联网+租赁为主体的信息平台

1�项目背景

随着我国近年的房地产行情逐渐下滑�外来人口务工人

员逐渐增多�人们对租赁市场的需求多样化�同时市场个体

包租公司�中介公司压榨业主和租户�因信息不够透明很多

出租人或租赁人员不能直接联系出租人导致需要支付高额

的费用或差价金额�从 16年开始国家大力扶持租赁行业�

鼓励租赁企业的组建�但近些年通过包租的高收低出集体跑

路全国性暴雷�小到欺骗租赁人员的高额中介费等问题�现

在的租赁市场需要一个信息透明�信息共享的一个平台来满

足租赁乱�租赁难等问题�

2�产品定位

产品前期主要是针对城市中同行人员以及该行业兼职

人员�以从事租赁行业的散户为切入点�给出租群体与租赁

从业人员群体一个面对面的平台�实现真实在租真实房源对

外化�以此吸纳所有租户群体以及个人房源出租群体�

3�目标客户群体分析

由于目前市场的混乱大部分出租人员与租赁人员�出租

无门�只有通过中介或者包租公司个人�才能找到对方�因

此我们选择的目标群体就是个人房主�务工人员�包租公司�

个人二房东�租赁行业自由从业人员等�
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4�经营模式与赢利点

前期以包租公司以及个人二房东为切入口大量进房源

信息�运行期间采用以人拉人有钱拿的原则�不停裂变�线

上线下同时操作�例如�甲乙丙丁四人 甲推荐了乙使用我

们平台 录入的租赁信息�免费录入� 丙推荐丁使用平台 �

如丁需要租乙的产品就需要获取乙的联系方式�就要支付平

台 5元�5元是举例��这样乙和丁的推荐人甲丙就会有每人

单比收益的百分之 20�也就是每人 1元�平台毛盈利 3元�

只要有点击就会有收益�租赁群体很庞大就以租房来说�成

都30多万套包租房源 中介手里的房源加起来几百万套是完

全有的�这些未来都是我们平台的潜在客户群体�如此可以

想像每天我们的点击次数是多么庞大�用信息点击裂变孵化

来实现收益�

二�目前进度

1�团队目前架构情况

目前人员结构�股东 3名�外编技术人员 2名�财务兼行政

1名�业务部 14名�

2�程序研发进度

初始小程序版本已上架�目前对本公司员工开放使用�陆续

更新完善软件功能�已对接包租公司及个人二房东 150余家�

在租房源套数八千余套�目前系统上架房源一千五百余套�



�商业融资计划书�

其余房源陆续上架中�后续研发 app与小程序联动�由于资

金问题�目前系统部分功能无法完全实现�

三�项目预估投资金额+资金分配+预期收益及规划

1�预估投资金额

预估总投入 240万�若能提前实现收益滚动投入�总投入将

减少��

目前总投入 35万余元�前期到实现收益流水阶段预计还需

30万�主要用于系统继续研发以及团队运营�

2�资金分配

软件开发 60万+市场开发 70万+团队办公 20万+团队

运营 30万+软件日常维护及升级 30万+备用金 10万

软件开发周期 3-4个月 调试周期 1-2个月

3�预期收益及规划

产品上线一个月内预计房源量上架达到 1万套

产品上线预计一年内成都房源量上架达到 15万套�预

计每日点击 1-10万次�单次获取信息费用以及包月费用根

据前期市场用户反馈进行调整�

次年度开通数码产品/车辆/家居产品等板块

同步辐射全国城市

两年内达到日均 30-50万用户获取信息点击�
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四�占股比例及分配方案

由公司及投资人共同持有该项目股份 20%�预留 80%股份融

资�若后续不需要融资或公司以及投资人追加投资�则预留

股份按照原始持股比例或追加投资金额比例分配�公司与投

资人共同持有的 20%�公司持股该比例的 51%�投资人持股

该比例的 49%�分红比例可根据投资金额商议��


